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Introducere

Cursul este destinat, in principal, studentilor Facultatii de Drept din cadrul

Universitatii Ecologice din Bucuresti - invatamant cu frecventa redusa (IFR), dar poate

constitui un util material de studiu si pentru studentii la Tnvatamant cu frecventa (IF).

a. Date privind titularul de disciplina

Nume si )
prenume; DUl Adelina Oana
E-mail:

b. Date despre disciplini
Anul de
studiu: IV
Semestrul: 8

c. Obiectivele disciplinei

* Insusirea reglementarilor juridice referitoare la cadrul legal si
economic al dreptului comertului international;
* Cunoasterea normelor dreptului comertului international si a

institutiilor acestei ramuri de drept;

Obiectivul . . . .. . ey
general al » Transmiterea cunostintelor necesare desfasurdrii unei activitdti
disciplinei profesionale eficiente bazata pe aprofundarea aspectelor teoretice si
cunoasterea practicii judiciare in materie comerciala;
Formarea deprinderilor practice necesare pentru aplicarea dreptului
comertului international in diferite domenii de activitate
« Sistematizarea materiei,

Obiectivele « Aprofundarea materiei;
specifice

+ Verificarea cunostintelor;




« Formarea deprinderilor practice, necesare pentru aplicarea dreptului

comertului international.

d. Competente acumulate dupa parcurgerea cursului

Competente
profesionale

Utilizarea adecvatd a conceptelor, teoriilor, paradigmelor si
metodologiilor din domeniul dreptului comertului international.

Utilizarea limbajului juridic si a instrumentelor de logica juridica in
scopul elabordrii unor argumentari specifice dreptului comertului
international, in scris, dar si oral, cu prilejul unor dezbateri pe o anumita
tema

Identificarea si interpretarea normelor juridice cu relevanta in materia
dreptului comertului international din legislatia nationala, europeana si
internationala prin utilizarea unor metode comparative

Folosirea metodei comparative in vederea determinarii raportului dintre
dreptul intern si dreptul european al contractelor pentru solutionarea
unor situatii de speta.

Interpretarea, corelarea si compararea institutiilor juridice din dreptul
national, dreptul european si dreptul altor state

Utilizarea legislatiei in vigoare in analiza situatiilor juridice, in
incadrarea lor corecta din punct de vedere juridic si in solutionarea lor.
Realizarea unor proiecte sau studii cu privire la problemele de dreptul

comertului international intalnite in diverse situatii de fapt




Realizarea sarcinilor profesionale in mod eficient si responsabil, cu

respectarea regulilor deontologice specifice domeniului

Aplicarea tehnicilor de munca eficienta in echipa (cu elemente de
interdisciplinaritate), cu respectarea palierelor ierarhice, inclusiv prin

participarea la procesele simulate organizate de catre facultate

Competente

transversale [ Utilizarea eficienta a resurselor de comunicare si a surselor de

informare si de formare profesionala asistata, atat in limba roméana, cat

si Intr-o limba strdina de circulatie internationala

Indeplinirea obiectivelor profesionale, inclusiv prin abordarea unor

teme de cercetare propuse

e. Resurse si mijloace de lucru
Pentru o pregatire temeinica, va sugeram sa efectuati toate testele de evaluare,

astfel incat rezultatul pregatirii dumneavoastra s fie cat mai obiectiv. De asemenea, va
sugeram sa va alcatuiti propriile dumneavoastra planuri si scheme, acestea ajutandu-va
la 0 mai buna sistematizare a cunostintelor dobandite.

Fiecare curs debuteaza cu prezentarea obiectivelor pe care trebuie sa le atingeti -
din punctul de vedere al nivelului de cunostinte - prin studierea temei respective. Va
recomandam sa le cititi cu atentie si apoi, la sfarsitul cursului, sa le revedeti pentru a
verifica daca le-ati atins in Intregime.

Testele de evaluare prezente la sfarsitul fiecarui curs va vor ajuta sa verificati
modalitatea specificd de invatare si sa va imbunatatiti cunostintele. Timpul recomandat
rezolvarii testelor este de 30 de minute. Rezolvati testele numai dupa studierea in
intregime a unui curs si nu va uitati la raspunsuri decat dupa rezolvarea testului si numai
dacd nu reusiti sa gasiti raspunsul prin recitirea cursului.

La fiecare curs exista indicatd o bibliografie selectiva pe care va sfatuim sa o
parcurgeti.

f. Structura cursului

Cursul de Dreptul comertului international este alcatuit din V111 capitole (fiecare



capitol fiind aferent unei unitéti de invatare):

Capitolul 1. Notiune particularititi, principii fundamentale, izvoarele si
codificarea dreptului comertului international

Capitolul 1. Subiectele dreptului comertului international

Capitolul 11l. Contractul de comert international. Legea aplicabila

Capitolul IV. Contractul international de vinzare de méarfuri

Capitolul V. Intermedierea in relatiile comerciale

Capitolul VI. Contractele moderne de comert international

Capitolul VII. Solutionarea litigiilor rezultate din comertul international

Capitolul VIII. Cooperarea economica internationala

La sfarsitul fiecarui capitol beneficiati de modele de teste de autoevaluare care va
vor ajuta sa stabiliti singuri ritmul de invatare si necesitatile proprii de repetare a unor
teme. La sfarsitul suportului de curs sunt prezentate raspunsurile corecte la testele de

autoevaluare a cunostintelor.



Pentru disciplinele prevazute cu seminar:

Totodata, sunt formulate 3 teme de control, in vederea evaluarii pe parcurs,
astfel:

Tema 1 - Capitolul 2: ,,Realizati un referat de maximum 3 pagini in care sa
analizati capacitatea comerciantului persoana fizica”;

Tema 2 - Capitolul 5: ,,Realizati un referat de maximum 5 pagini in care sa tratati
contractul de mandat comercial international”;

Tema 3 - Capitolul 7 ,,Realizati un referat de maximum 5 pagini in care sa
analizati hotdrarea arbitrald”.

Temele de control se prezintd de catre fiecare student, iar rezultatele acestei

evaludri se comunica de cdtre cadrul didactic in mod direct si nemijlocit studentilor.

Cursul de Dreptul comertului international poate fi studiat atat in intregime,
potrivit ordinii prestabilite a capitolelor, dar se poate si fragmenta in functie de interesul
propriu mai accentuat pentru anumite teme. In vederea sustinerii examenului este

obligatorie parcurgerea tuturor celor VIII capitole si efectuarea testelor prezentate.

g. Cerinte preliminare

Dreptul comertului international este o disciplind care se studiaza in anul IV,
semestru 8.
Disciplinele din planul de invatamant care se dezvoltd pe baza cunostintelor

dobandite in cadrul materiei de fata sunt: Drept civil; Drept procesual civil etc.

h. Durata medie de studiu individual

Durata medie de invatare estimam a fi de aproximativ 10 de ore.

in vederea sustinerii colocviului considerdm necesar, de regula, un studiu de o
saptamana.

Studierea fiecarui capitol necesita un efort de cca. 1-2 ore, astfel incat cunostintele

specifice acestui domeniu sa se fixeze temeinic.




I. Evaluarea

La incheierea studierii cursului, este obligatorie realizarea celor trei teme de
control.
Inainte de examen este indicat sa parcurgeti din nou toatd materia, cu atentie,

durata estimatd pentru aceasta activitate fiind de aproximativ o saptamana.

Forma de evaluare E
(E-examen, C-colocviu/test final, LP-lucrari de control)
Stabilirea notei - evaluarea finala 70%
finale (procentaje) - prezentare portofoliu 30%




Capitolul 1.
Notiune, particularitati, principii fundamentale, izvoarele si codificarea
dreptului comertului international

J 1.1. Introducere

D,

In cuprinsul acestui capitol sunt prezentate notiunile introductive ale comertului
international, precum si conceptele, principiille fundamentale si 1zvoarele dreptului

comertului international.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ 1 ora.

1.2. Continut

>

1.2.1. Notiuni generale. Norme conflictuale - norme de drept material
(substantial)

Raporturile juridice de drept al comertului international sunt reglementate de
norme conflictuale si norme de drept material sau (substantial) care la randul lor pot fi
norme de drept uniform si norme de drept national. Odata stabilit sistemul de drept
aplicabil raportului juridic, acesta va reglementa in principal urméatoarele:

a) conditiile de fond ale contractului si

b) efectele obligationale ale contractului.

Capacitatea partilor va fi supusa legilor lor nationale. Efectele translative de
proprietate sunt supuse cel mai adesea legii tarii pe teritoriul careia se afla marfa.

Pe langa normele conflictuale, - mai existd si metoda normelor de drept material
uniform, care au menirea sa lichideze sau sa restranga conflictele de legi.

Principala caracteristica a acestor norme de drept material uniform, este aceea ca
ele reglementeaza acel raport de drept al comertului international. Cea de a doud

categorie de norme din cadrul normelor de drept material sunt normele de drept national



care pot fi comerciale, administrative, financiare, civile etc.
1.2.2. Izvoarele dreptului comertului international

Izvoarele dreptului comertului international se pot clasifica in izvoare interne si
izvoare internationale.

A. lzvoarele interne cuprind: |. Legea.( Luata in sens larg ).||. Jurisprudenta

B. Izvoarele internationale sunt: I. Tratatele.Il. Cutuma.
A. lzvoarele interne

|. Legea

Normele fundamentale care statueaza ca economia Romaniei este o economie de
piatd sunt cuprinse in Constitutia Romaéniei (1991)Y. Din cadrul legii, deosebit de
normele fundamentale putem aminti in primul rand normele conflictuale. Sediul
materiel este situat in Cartea a VII a ( Dispozitii de drept international privat ) din
actualul Cod civil? care reglementeaza raporturile juridice de drept international privat.

O alta categorie de norme - ca izvor intern al dreptului comertului international o
constituie normele de drept material (substantial) care pot fi: de drept civil, comercial,
financiar administrativ etc.

Il. Jurisprudenta

Prin jurisprudentd intelegem ansamblul solutiilor pronuntate de instantele
judecdtoresti 1n litigiile din competenta lor. Jurisprudenta este recunoscuta ca izvor de
drept anglo-american. Dreptul roménesc, nu considera practica judiciara ca fiind izvor
de drept, dar ii apreciaza valoarea in aplicarea dreptului comertului international.
B. Izvoarele internationale

Izvoarele internationale ale dreptului comertului international sunt: tratatele si
cutuma.

|. Tratatul - reprezinta acordul de vointa dintre doua sau mai multe state prin care

acestea reglementeaza o anumita sferd a relatiilor internationale dintre ele, creand astfel

1 Art.135. Economia (1) Economia Romaniei este economie de piatd, bazati pe libera initiativa si concurenti.
(2) Statul trebuie sa asigure:
a) libertatea comertului, protectia concurentei loiale, crearea cadrului favorabil pentru valorificarea tuturor
factorilor de productie;
b) protejarea intereselor nationale in activitatea economicé, financiara si valutara;
2 Legea nr. 287/2009 (republicatid in Monitorul Ofivial al Romaniei, Partea I nr. 505 din 15 iunie 2011), modificati
ulterior.



norme de drept international, modificand sau abrogand pe cele existente.

in acest sens putem exemplifica: Conventia Natiunilor Unite asupra contractelor
de vanzare internationald a marfurilor, Viena 1980 la care Romania a aderat prin Legea
nr. 24/1991;

Vor constitui de asemenea izvoare de drept international si conventiile
internationale prin care se urmareste uniformizarea dreptului international privat.

Aici putem exemplifica: Conventia de la Geneva - 7 iunie 1930 privind
conflictele de legi in materie de cambie si bilet la ordin;

1. Cutuma

Prin cutuma se intelege o practica generald indelungata, repetatd, urmata de state
pe planul raporturilor internationale, cu conditia obligativititii sale juridice®. In masura
in care cutuma reglementeaza materii de comert international este si izvor de drept al
comertului international. In structura sa cutuma trebuie si cuprinda cumulativ doua
elemente: unul obiectiv si altul subiectiv sau psihologic.

1.2.3. Principalele sisteme de drept contemporane

Raporturile juridice de drept al comertului international vor fi carmuite de anumite
norme juridice, fie in temeiul alegerii facute de catre partile contractante, fie in lipsa
acestei alegeri, de normele conflictuale subsidiare dar obligatorii. O prima clasificare in
aceastd materie intre:

- sistemele de drept de traditie romanista si

- sistemele de common-law.

a) Sistemele de drept de traditie romanista

Aceste sisteme de drept sunt rezultatul receptarii dreptului roman in Europa i prin
statele acestuia in alte tari ale lumii. Sunt bazate pe dualitatea dreptului privat in drept
civil si drept comercial, conceptie consacrata pentru prima data de C. com. francez -
1807. Au ca sursa principald de drept - legea, iar ca sursd secundara jurisprudenta,
cutuma, uzantele. Ele se clasifica la randul lor in:

Sistemul de inspiratie franceza; Sistemul germano - elvetiano - italian; Sistemul tarilor

3 Grigore Geamanu - Dreptul International public, Bucuresti, Editura Didactica si Pedagogicd, 1981, vol. I, pag.
93.



nordice.
b) Sistemele de drept common-law

Legislatia tarilor de common-law se intemeiazd pe unitatea dreptului privat.
Sistemul de common-law este un sistem al precedentului judecatoresc, avand ca
principal izvor practica judecatoreasca. Sistemul de common-law are trei ramuri
principale: Common-law stricto - sensu; Equity; Statutory - law.

1.2.4. Uzantele comerciale internationale
1.2.4.1. Notiune

Uzantele comerciale sunt practici, comportamente cu un anumit grad de vechime
si stabilitate aplicate de un numar nedefinit de comercianti intr-un anume domeniu de
activitate comerciald si/sau intr-o anumiti zond geografici®. Uzantele comerciale
trebuiesc delimitate de ,, obisnuinte”. Acestea sunt practici stabilite intre partile
contractante in relatiile lor reciproce. Distinctia dintre uzante si obisnuinte este
determinatd de numarul participantilor care le aplica.
1.2.4.2. Clasificarea uzantelor

O prima clasificare posibila ar fi acea de uzante interne si internationale. Dupa un
alt criteriu putem avea uzantele comerciale locale, speciale si generale. Din punct de
vedre al formei aceste uzante se pot prezenta sub aspectul unor clauze tipizate, contracte
tip ori contracte model, conditii generale etc.

Uzantele cele mai folosite in comertul international nu au acelasi inteles in toate
statele. Din aceasta cauzd Camera de Comert International de la Paris a procedat la
unificarea si standardizarea acestora intocmind regulile INCOTERMS (International
Rules for the Interpretation of Trade Terms).
1.2.4.3. Reguli si uzante uniforme in comertul international. INCOTERMS 2000

Termenii comerciali folositi in INTERCOMS au fost grupati in patru categorii de
baza:

GRUPA E Potrivit acestui termen vanzatorul pune marfa la dispozitia cumparatorului
la sediul sau. GRUPA F. Potrivit acestor termeni vanzatorul trebuie sa predea marfa

cardusului desemnat de catre cumparator. GRUPA C.

* Victor Babiuc - Dreptul Comertului International, Editura ATLAS LEX, Bucuresti, 1994, p. 28.

1



Vanzétorul trebuie sa incheie contractul de transport dar fara sa-si asume riscul de
pierdere sau deteriorare a marfii si fara sa suporte costurile suplimentare care intervin
datoritd unor evenimente care au loc dupa momentul incarcarii si expedierii. GRUPA
D. Potrivit acestor termeni vanzatorul trebuie sa suporte costurile si riscurile legate de
aducerea marfii in tara de destinatie.
1.2.4.4. Valoarea juridica a uzantelor comerciale

in dreptul statelor contemporane existd doud conceptii privitoare la valoarea
juridicd a uzantelor comerciale: conceptia uzantelor legislative si conceptia uzantelor
interpretative. In cadrul conceptiei legislative, uzantele comerciale constituie izvor de
drept. Pentru ca o uzanta sa devina izvor de drept, ea trebuie sa indeplineasca mai multe
conditii.

Mai intai, sd exprime o practica generald, materializata in repetarea uniforma a
unor acte contemporane. In al doilea rand, aceastd practicd trebuie si-si giseascd o
aplicatie destul de lunga in timp, pentru a se raspandi in cercurile de afaceri si a insufla
convingerea obligatiei ei.

In al treilea rand, destinatarii uzantelor trebuie si aiba constiinta obligativititii lor
juridice, ca o norma legala. In sfarsit, aceste practici generalizate nu trebuie si
contrazici ordinea publici si bunele moravuri. In cadrul conceptiei interpretative
(facultative) eficacitatea juridicd a uzantelor comerciale depinde de vointa partilor
contractante.
1.2.4.5. Probleme conflictuale

In situatia unui conflict intre o uzantd legislativi si o uzantd interpretativa
(facultativd) vor avea castig de cauza dispozitiile uzantei legale, datoritd caracterului
normativ, uzanta legala suplineste vointa partilor Tn masura in care in contract nu s-a
prevazut o clauza contrara.

Conlflictele dintre o uzanta legislativa si o altd lege civild imperativa va da castig
de cauza uzantei, care constituie o dispozitie speciala de naturd comerciala (principiul
- specialia generalibus derogant). In conflictul dintre o uzanti interpretativa si o lege
civila imperativa - va avea castig de cauza legea civila, ale carei prevederi imperative

nu pot fi inldturate prin conventia partilor. In situatia in care legea are un caracter



supletiv - va prevala uzanta facultativa intrucat reprezinta o reglementare speciala.
Daca se iveste un conflict intre o uzantd si o lege uniformd din domeniul

comertului international, se va rezolva in favoarea uzantei, legile uniforme avand un
caracter supletiv. Cand se iveste un conflict intre doud uzante comerciale legislative,
aceasta se va solutiona dupa legea care carmuieste contractul. Daca conflictul se iveste
intre doua uzante comerciale interpretative (facultative), acesta se rezolva in raport de
intentia partilor. In absenta unor indicatii explicite, vor fi luate in considerare criteriile
obisnuite de interpretare.
1.2.5. Principiile dreptului comertului international

Disciplina nu are principii proprii, specifice sau exclusive. in concluzie, materia
va fi guvernata de principiile generale ale dreptului si ale ramurilor de drept care se afla
in conexiune cu obiectul acestei discipline.
1.2.5.1. Principiul libertatii comertului

Libertatea comertului nu este un drept acordat negustorilor de a face ceea ce vor;
aceasta ar insemna in adevdr mai degraba robia lui®. Principiul da expresie nevoii
obiective de a inlatura obstacolele de natura economica, vamala, fiscala, administrativa
sau politicd si reprezintd conditia pentru afirmarea, dezvoltarea si consolidarea
economiei de piata.
1.2.5.2. Principiul concurentei loiale

Concurenta constd intr-o conceptie pe piatd intre cei care exercitd activitati
asemandtoare. Principiul libertdtii concurentei orienteazd reglementdrile nationale si
internationale in directia asigurarii: a. Libertatii de acces pe piata; b. Libertatii cererii si
ofertei; c. Libertatii economice in general; d. Prevenirii si reprimarii actelor
anticoncurentiale; e. Repararii prejudiciilor izvorate din abuzul de libertate in
schimburile comerciale.

1.2.5.3. Principiul egalitatii juridice a partilor
Raporturile care iau nastere intre agentii economici - persoane fizice si juridice -

din diferite state, in calitatea lor de participanti la comertul international sunt raporturi

5 Charles Louis de Secondat Montesquieu - Despre spiritul legilor (se I’esprit des loix)II, Editura Stiintifica,
Bucuresti, 1970, p.18. ,,Ceea ce il stanjeneste pe negustor nu Inseamna ca stanjeneste si comertul”, ,,In tarile libertatii
intampina negustorul nenumarate piedici”, si ,,nicdierii nu este el mai putin stanjenit de legi decat in tarile sclaviei”. Ibidem
p. 18-19.



de jure gestionis, adica de pe o pozitie de egalitate juridica.

1.2.5.4. Principiul libertatii conventiilor

Principiul isi are consacrarea legala in dreptul romén in art. 1169 C. civ.® si si art.
2640-2641, Cartea a-VIl-a (Dispozitii de drept international privat)’. Principiul libertatii
conventiilor exprima regula potrivit cdreia fiecare subiect de drept se obliga prin propria
lui vointa, numai la ceea ce accepta ca fiind in interesul lui $i numai in masura in care
doreste®.
1.2.5.5. Principiul lex voluntatis

Constituie un caz particular de aplicare a principiului liberalitatii conventiilor. Lex
voluntatis - este acea norma conflictuala fundamentala potrivit careia conditiile de fond
(mai putin capacitatea partilor - care va fi guvernata de lex personalis) si efectele juridice
ale contractului vor fi guvernate de legea desemnata de partile contractante.

In dreptul romanesc, consacrarea principiului o gasim in art. 2637 din Codul civil.
De asemenea art. 2639 din Codul civil afirma ca conditiile de forma ale unui act juridic
sunt stabilite de legea care-i carmuieste fondul.
1.2.5.6. Principiul bunei credinte

In dreptul romanesc principiul este consacrat in art.1170 C. civ. Principiul isi

gaseste aplicarea si in reglementari internationale precum Tratatul de la Roma privind

® Libertatea de a contracta
Partile sunt libere sa incheie orice contracte si sa determine continutul acestora, in limitele impuse de lege, de
ordinea publica si de bunele moravuri.
7 Art. 2640. Legea aplicabild obligatiilor contractuale
(1) Legea aplicabila obligatiilor contractuale se determina potrivit reglementarilor dreptului comunitar.
(2) In materiile care nu intra sub incidenta reglementirilor comunitare sunt aplicabile dispozitiile prezentului
Cod civil privind legea aplicabila actului juridic, daca nu se prevede altfel prin conventii internationale sau prin dispozitii
speciale.
Art. 2641. Legea aplicabila obligatiilor extracontractuale
(1) Legea aplicabila obligatiilor extracontractuale se determind potrivit reglementarilor dreptului comunitar.
(2) In materiile care nu intra sub incidenta reglementirilor comunitare se aplic legea care carmuieste fondul
raportului juridic preexistent intre parti, dacé nu se prevede altfel prin conventii internationale sau prin dispozitii speciale.
8 Dragos Al. Sitaru - op. Cit., vol. I, p. 137.



Comunitatea Economica Europeana (art. 85 si 86), Conventia de la Viena - 1980 in

(art.6) .

Sa ne reamintim

1.2.6. Izvoarele dreptului comertului international

Se pot clasifica in izvoare interne si izvoare internationale.

1.2.7. Principiile dreptului comertului international
Materia nu are principii proprii, specifice sau exclusive, fiind guvernata de

principiile generale ale dreptului si ale ramurilor de drept cu care se afla in conexiune

cu obiectul acestei discipline.

&
e 1.3.Rezumat
In cuprinsul acestui capitol au fost prezentate notiunile introductive ale

comertului international, precum si conceptele, principiile fundamentale si izvoarele

dreptului comertului international.

1.4. Test de autoevaluare a cunostintelor

1) Normele de drept uniform au menirea:
a. sareglementeze un raport juridic dat;
b. sa lichideze sau sa restranga conflictele de legi;

c. nu pot fi aplicate in relatiile comerciale internationale.

2) 1in sistemul de drept roménesc sunt considerate izvoare internationale:
a. tratatele;
b. cutumele;

C. practica judecatoreasca.

3) Din punct de vedere al formei uzantele pot fi:



a. speciale;
b. conditii generale;

C. contracte tip.
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Capitolul I1.

Subiectele dreptului comertului international

j 2.1. Introducere
B,

In cadrul acestui capitol sunt prezentate subiectele dreptului comertului
international.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ 1 ora.

: 2.2. Continut

2.1.1. Notiuni introductive

In functie de apartenenta la o anumiti ordine juridica, participantii la activitatile
comerciale se pot grupa in:

- ) subiecti de drept care apartin ordinii juridice nationale;

- ) subiecti de drept care apartin ordinii juridice internationale.

Indiferent daca sunt subiecte nationale sau straine, acestea sunt urmatoarele:

- societatile comerciale (cu capital de stat, privat, strain sau mixt);

- comerciantii persoane fizice;

- regiile autonome®.

De asemenea statul cand actioneaza de jure gestionis si nu de jure imperii, poate
participa la raporturile juridice de comert international. Un loc aparte pe langa aceste
douad grupe il constituie - societatile transnationale (sau multinationale).

2.1.2. Subiecti de drept internationali
2.1.2.1 Statele

Statul ca titular de suveranitate, este subiect de drept international, un subiect de

® Victor Babiuc - Dreptul Comertului International- Ed. Atlas Lex- Bucuresti, 1994-pag.34.
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drept originar al ordinii juridice internationale. Ca o consecinta a suveranitatii, in baza
atributului de legiferare, statul stabileste statutul juridic al subiectilor de drept national.
De asemenea in baza suveranitatii statul participd la crearea de Conventii internationale
prin care se creeaza organizatii interguvernamentale ca subiecte de drept international.
2.1.2.2 Organizatiile interguvernamentale

Aceste organizatii iau nastere in baza unor conventii internationale, la care
participd mai multe state in calitate de titulare de suveranitate si care prin vointa lor
creeaza noi subiecte de drept international. Organizatiile interguvernamentale sunt
subiecte de drept derivat al ordinii juridice internationale-cu un statut juridic propriu-in
care le este stabilitd activitatea ce o vor desfasura pentru a-si atinge scopul propus de
state in momentul constituirii acestora. Capacitatea juridica a acestor organizatii este
stabilita prin conventiile internationale care le-au constituit.
2.1.2.3 . Societatile transnationale (multinationale)

Sunt societdti transnationale acele societdti care la constituirea lor fundeaza pe
elemente fara caracter national®, sunt lipsite de o legdturd juridica cu un anumit stat'?,
iar litigiile care iau nastere din interpretarea si aplicarea actelor constitutive sunt scoase
(total sau in parte) de sub competenta instantelor nationale, spre a fi date spre solutionare
unor instante speciale.

2.1.3. Comerciantii persoane fizice

Statutul juridic al comerciantului persoana fizica desigur ca diferd de la o tara la
alta. Sistemul de drept romanesc prin art. 3 alin. (2) din C. civ. considera ca sunt
considerati profesionisti toti cei care exploateaza o intreprindere..

Notiunea "profesionist" din Codul civil include categoriile de comerciant,
intreprinzator, operator economic, precum si orice alte persoane autorizate sa desfasoare
activitdti economice sau profesionale.

2.1.3.1 Calificarea persoanei fizice drept comerciant
In literatura juridicd existd doud conceptii cu privire la calificarea persoanei fizice

drept comerciant:

a) Conceptia subiectiva - de inspiratie germand - potrivit careia calitatea de

10 Capitalul provine de la asociati din diferite tari; se pot stabilii mai multe sedii in state diferite etc.
11 Deci asupra lor nu au vocatie nici una din legile nationale.
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comerciant se dobandeste din momentul inregistrarii in registrul comertului.

b) Conceptia obiectiva - de inspiratie franceza - calitatea de comerciant se
dobandeste prin exercitarea profesiei in mod obisnuit - independent de Inscrierea in
registrul comertului'?. /nscrierea in registrul comertului se face in ambele conceptii, dar
aceasta Inscriere produce efecte diferite.
2.1.3.2 Identificarea comerciantului persoana fizica

Identificarea comerciantului persoand fizicd se face prin firma. Si in acest
domeniu existd doud conceptii:

a) Teoria veracitatii - conceptie de inspiratie franceza - care cere ca numele
inscris pe firma sa fie cel adevarat;

b) Teoria libertatii - de inspiratie engleza - care permite inscrierea pe firma a
oricarui nume dar acesta trebuie sa fie astfel inscris si in registrul comertului.
2.1.3.3 Capacitatea comerciantului persoana fizica

In ceea ce priveste comerciantii persoane fizice romane, dispozitiile dreptului
comun - C. civ, trebuie coroborate cu dispozitiile legilor speciale privind capacitatea si
calitatea de comercianti. In ceea ce priveste capacitatea persoanelor fizice strdine de a
desfasura acte de comert este supusa legii lor nationale (art.2568 si 2572 din Codul
civil)t®.

O alta problema care trebuie relevata este cea privitoare la accesul la profesiunea
de comerciant. Toate sistemele de drept cunosc 0 anumita incapacitate de folosinta
comerciala legate de o anumita profesie sau situatie sociala pe durata exercitiului acelei
profesii sau indeplinirii unei anumite functii sociale. In sfarsit - in toate sistemele de

drept - comerciantul este definit prin intreprinderea de comert. Toate sistemele de drept

12 Pentru a i se recunoaste unei persoane fizice calitatea de comerciant in virtutea acestei conceptii, va trebui si
indeplineasca cumulativ urmatoarele doua conditii: trebuie sa savarseasca acte si fapte de comert in nume propriu si pe
cont propriu, si activitatea comerciald desfasuratd sa fie infaptuitd cu titlu profesional - adica sd aiba un caracter de
continuitate si sa asigure mijloacele de existentd pentru persoana respectiva.
13 Art. 2568. Legea nationald. (1) Legea nationald este legea statului a cirui cetitenie o are persoana fizicd sau, dupa caz,
legea statului a carui nationalitate o are persoana juridica. (2) Daca persoana are mai multe cetatenii, se aplica legea aceluia
dintre state a carui cetitenie o are si de care este cel mai strans legati, in special prin resedinta sa obisnuita. (3) In cazul
persoanei care nu are nicio cetatenie, trimiterea la legea nationald este Inteleasa ca fiind facuta la legea statului unde are
resedinta obisnuitd. (4) Prevederile alin. (3) sunt aplicabile si In cazul refugiatilor, potrivit dispozitiilor speciale si
conventiilor internationale la care Romania este parte.
Art. 2572. Legea aplicabila starii civile si capacitatii. (1) Starea civila si capacitatea persoanei fizice sunt cArmuite de legea
sa nationala, daca prin dispozitii speciale nu se prevede altfel.

(2) Incapacitatile speciale referitoare la un anumit raport juridic sunt supuse legii aplicabile acelui raport juridic.
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obliga comerciantul la publicitate, aceasta se realizeaza prin inmatricularea firmei intr-
un registru de evidentd. De asemenea privitor la comercianti, toate legislatiile nationale
prevad o procedura executionald speciald, care se aplicad numai lor in situatia cand se
afla 1n incetare de plati.

2.1.3.4 Legea aplicabila statutului comerciantului persoana fizica

Statutul comerciantului persoana fizici este carmuit de lex personalis. In
sistemele de drept de orientare romanista - lex personalis este desemnat de lex patriae -
adica statutul comerciantului persoana fizica este carmuit de legea statului al carui
cetitean este. In sistemele de drept de common law si al statelor de imigratie, lex
personalis este desemnat de lex domicilii, adica legea tarii pe teritoriul careia
comerciantul 1si are domiciliul.

In ceea ce priveste conditia juridici a strainului - comerciant persoani fizici cu
domiciliul aflat pe teritoriul Romaniei - acestuia 1 se va aplica regimul national, adica
se va bucura de drepturile fundamentale cu caracter social, economic, civil care sunt
recunoscute cetatenilor romanil4. O exceptie de la aplicarea normali a legii nationale in
privinta capacitatii persoanei fizice trebuie amintita acea creatie a jurisprudentei si
anume teoria interesului national.

2.1.4. Comerciantii persone juridice
2.14.1 Societatile comerciale

Principalii participanti la viata comercialda internationala sunt societdtile
comerciale. Prin dimensiunile la care pot ajunge societdtile comerciale, pot influenta in
mod hotdritor viata economicd a unei tiri si arareori viata politica'®. Societitile
comerciale au cunoscut de-a lungul timpului modalitati specifice de constituire si
functionare.
2.1.4.2 Constituirea societatilor comerciale.

Societatea civila si societatea comerciala:

Societatea civila este un contract in temeiul caruia doua sau mai multe persoane
(asociati) se inteleg sd pund in comun anumite bunuri pentru a desfasura impreuna o
anumita activitate, in vederea realizarii si impartirii beneficiilor care vor rezulta.

Societatea comerciala poate fi definitd ca o grupare de persoane constituita pe

14 Victor Babiuc - op. cit., pag. 36.
15 Victor Babiuc - op. cit., pag 37.



baza unui contract de societate si care dobandeste personalitate juridica, in care asociatii
se Inteleg sa puna in comun anumite bunuri, pentru exercitarea unor fapte de comert, in
scopul realizarii si impartirii beneficiilor realizate.

Considerand societatea comerciala un contract aceasta va trebui sa indeplineasca
pe de o parte conditiile de validitate ale oricarui contract (obiect, consimtamant,
capacitate, cauza). Pe langa aceste conditii de fond, uneori mai sunt cerute si anumite
conditii de forma: redactarea unui inscris, uneori trebuie intocmit chiar in forma
autenticd un anumit cuprins al inscrisului, o anumitd publicitate!® etc..Constituirea de
societdti comerciale cu participare straina, in asociere cu persoane fizice sau juridice cu
capital integral striin se poate efectua in cazul investitiilor striine in Romania. In acest
ultim caz, procentul de participare al asociatului strdain este lasat exclusiv la libera
apreciere a partilort’. In conformitate cu art. 2 din Legea nr. 35/ 1991 aportul
partenerului strain la constituirea societatii poate fi:

a) aport in numerar,aport in bunuri (corporale), aportul in drepturi (bunuri

incorporate), aporturi in alte drepturi si avantaje.
2.1.4.3 Personalitatea juridica a soc. comerciale cu participare straina

In temeiul legii romane, toate “societitile comerciale cu sediul in Romania sunt
persoane juridice romane”, deci inclusiv societdtile comerciale cu participare straina.
Societatile comerciale dobandesc personalitatea juridica daca se constituie conform
legii, de la data Tnregistrarii in registrul comertului.

Sucursalele si filialele societatilor comerciale.

Filiala, chiar daca din punct de vedere economic este dependenta de societatea
mama cu al cdrui capital a fost constituitd si care-1 coordoneaza activitatea, este
independenta din punct de vedere juridic: se prezinta ca 0 societate comerciala distincta,
cu personalitate juridica, patrimoniu, obiect de activitate si raspundere proprie si cu
toate elementele de identificare ale unei persoane juridice (denumire, sediu, firma,
nationalitate, etc.).!® Statutul organic al filialei este supus legii statului pe al carui
teritoriu si-a stabilit propriul sediu, independent de legea aplicabila persoanei juridice

care a infiintat-0. Falimentul filialei este un faliment local, distinct de cel al societatii

16 Victor Babiuc - op. cit., pag. 38.
1 Dragos Al. Sitaru - op. cit., pag 49.

18 Victor Babiuc - op. cit., pag. 63



mama.

Sucursala este un stabiliment secundar al unei societati comerciale. Se infiinteaza
cu capitalul societatii mama, face parte din structura acesteia, nu are patrimoniu, nu are
firma proprie, are nationalitatea societatii mama. Statul juridic al sucursalei infiintate
de cadtre o societate comerciala intr-o alta tara, este supus legii nationale a acesteia (a
societatii comerciale mama). Drept urmare societatea mama poate fi chemata insa in
judecata la instanta competenta in raport de sediul sucursalei, iar in materie de faliment,
prin aplicarea principiului teritorialitatii si pluralitatii acestuia, poate fi declaratd in
faliment (limitat la bunurile din tard)*®.

Nationalitatea societatilor comerciale.

Potrivit criteriului obiectiv formatiunea colectiva dobandeste ca subiect de drept,
nationalitatea statului pe teritoriu caruia s-a inregistrat ori si-a stabilit sediul social
principal. In armonie cu criteriul subiectiv, care a fost denumit si criteriul controlului -
nationalitatea formatiunii colective este datd de nationalitatea (sau dupa caz cetatenia)
asociatiilor, mai exact a persoanelor juridice si a persoanelor fizice care detin actiunii
sau parti sociale in numar suficient pentru a detine controlul formatiunii®®. Legislatia
Romaniei reglementeazd problema nationalitdtii societdtilor comerciale in art. 2580 si
2581 din Codul civil.

Schimbarea nationalitatii societdtilor comerciale.

In principiu sediul social real al societitii are un caracter stabil, dar este posibil
ca acesta sa se schimbe, de unde rezulta si schimbarea nationalitatii societatii. O
societate isi poate schimba nationalitatea daca:

A) 1si schimba sediul social real;
B) prin schimbarea suveranitatii teritoriului pe care se afla societatea.

2.2.4.3. Legea aplicabila societdtii comerciale.
In principiu legea aplicabila statutului juridic al societatii comerciale este legea

nationala a acelei societdti. Problema care se ridica in continuare este de a sti dupa care
lege se face aceasta calificare. Daca pentru persoanele fizice se va aplica principiul jus

soli - potrivit caruia pentru determinarea cetateniei unei persoane trebuie sa se ia in

19V, Babiuc - op. cit., pag. 63
20 B, Stefanescu - op. cit., pag.



considerare domiciliul acesteia - aceasta va duce la concluzia ca pentru persoanele
juridice trebuie si se ia in consideratie sediul social cu conditia ca acesta sa fie real?.
Asadar, legea societatii (lex societatis) este legea tarii pe teritoriul careia se afld sediul
social real al societatii respective.

Domeniul legii societdtii.

Art. 2581 din Codul civil stabileste ca legea statutului organic al persoanei
juridice - societatea comerciala - carmuieste indeosebi capacitatea acestuia, modul de
dobandire si de pierdere a calitatii de asociat, drepturile si obligatiile care decurg din
calitatea de asociat, modul de alegere, competentele si functionarea organelor de
conducere ale persoanei juridice, reprezentarea acesteia prin intermediul organelor
proprii, raspunderea persoanei juridice si a organelor ei fata de terti, modificarea actelor
constitutive, dizolvarea si lichidarea persoanei juridice.
2.2.4.4. Grupurile de societdtii

Dintre formele de grupare a societatilor comerciale amintim: concernul in Germania,
grupurile de interes economic in Franta si holdingul in Marea Britanie si S.U.A.
Concernul

Definitie. Caracteristici.

Reprezinta un grup de societdti in care o intreprindere dominanta reuneste sub o
conducere unicd una sau mai multe societati care depind de aceasta. Se constituie fie
printr-un contract de dominare fie prin incorporare. Deci, in ambele cazuri societatile
dominate 1si pastreaza personalitatea juridicd, raman formal distincte, doar ca ele fie
sunt conduse de o alta societate, fie actiunile lor (sau o parte din aceste actiuni) apartin
altei societdti (societatii dominante).

Grupul de interese
Definitie. Caracteristici.

Este o entitate care se situeaza la hotarul dintre asociatie si societate, permitand

21 Tudor Radu Popescu / Dreptul comertului international, Bucuresti, 1975, pag. 37

2.2.5. Comerciantii persoane fizice
Statutul juridic al comerciantului persoand fizicd desigur cd difera de la o tard la
alta. Sistemul de drept romanesc prin art. 3 alin. (2) din C. civ. considerd cd sunt

considerati profesionisti toti cei care exploateaza o intreprindere..
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societatilor care o constituie sd-si pastreze autonomia si sa realizeze unele activitati in
comun. Grupul de interese nu are un capital propriu, el realizandu-si obiectivele cu
capitalul societatilor care il constituie. Spre deosebire de societate, grupul de interese
nu urmareste in mod obligatoriu un scop lucrativ. Spre deosebire de asociatie grupul de
interese dobandeste personalitate juridicd noud, ceea ce presupune, in lipsa unui
patrimoniu propriu, rdspunderea solidara si nelimitata a membrilor grupului de interese.
Holding companies

Definitie. Caracteristici.

Reprezinta o forma de grupare a societatilor in care societatea denumita holding
asigurd conducerea economicd unui numdr de societati denumite subsidiare. Sunt
considerate subsidiare acele societati in care societatea denumita holding este actionara
si controleazd componenta consiliului de administratie - sau - societatea in care
holdingul detine mai mult de jumatate din capitalul social.

Deci existd doud sisteme: 1. se detine un numar de actiuni 1n societatea dominata
prin care se asigura controlul consiliului de administratie; 2. se detine peste jumatate
din capitalul social al societdtii (sau societatilor) subsidiares - ceea ce 1i asigura controlul

asupra acestora.

Sa ne reamintim




Notiunea "profesionist” din Codul civil include categoriile de comerciant,
intreprinzator, operator economic, precum si orice alte persoane autorizate sa desfasoare

activitati economice sau profesionale.

2.2.6. Grupurile de societatii
Dintre formele de grupare a societatilor comerciale amintim: concernul in

Germania, grupurile de interes economic in Franta si holdingul in Marea Britanie si
S.UA.

2.3. Rezumat

In cadrul acestui capitol au fost prezentate subiectele dreptului comertului

international.

2.4. Test de autoevaluare a cunostintelor

1) Teoria veracititii in identificarea comerciantului persoani fizica este:
a. de inspiratie franceza;
b. de inspiratie engleza;

c. nuare legaturd cu comerciantul persoana fizica.

2) Ce reprezinta grupul de interese?
a. entitate care se situeaza la hotarul dintre asociatie si societate;
b. grupare a societatilor;

C. niclo varianta.
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Capitolul I11.

Contractul de comert international. Legea aplicabila

3.1. Introducere

A
3

In cuprinsul acestui capitol este prezentat contractul de comert international.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ 2 ore.

3.2. Continut

3.2.1. Trasaturile generale
Notiune
Intr-0 opinie? se consideri ci este “contract de comert international acel

contract comercial incheiat de un comerciant romdn cu o parte straind sau pe o piatd
straina”. Caractere juridice
Contractele de comert international au o serie de trasaturi comune.

a) Sunt contracte cu titlu oneros; b) Sunt contracte comercial; ¢) Sunt contracte
comutative; d) Sunt contracte sinalagmatice perfecte; e) Sunt acte sau fapte de comert.
3.2.2. Clasificarea contractelor

Sunt mai multe criterii de clasificare:

a) dupa subiectii care incheie contractul, putem avea contracte interne si
contracte internationale;

b) dupa obiectul si finalitatea lor, putem avea: contracte de import, de export,
contracte de cooperare economica internationald si contracte de speculatiuni valutare.

C) dupa durata incheierii lor: contracte pe termen scurt (pana la 1 an);

contracte pe termen mediu (intre 1 si 5 ani); contracte pe termen lung (peste 5 ani).

d) in functie de complexitatea contractelor:

22'\/, Babiuc - op. cit., pag. 80.



- contracte unitare - comporta un singur acord de vointa intre parti;
- contracte complexe - cuprind o pluralitate de contracte distincte.

e) in functie de prezenta in legislatiile nationale a reglementarilor
specifice:

- contracte numite - cunosc reglementari specifice si in legislatiile nationale si in
instrumente interstatale (contractul V - C, de mandat, de transport etc.);

- contracte nenumite - nu cunosc reglementari nici pe planul dreptului national nici in
Instrumente interstatale. Reglementarea pentru acestea se face prin analogie.
f) dupa tipul lor:
- traditionale (contractul de v-c, de transport, de depozit, de locatie etc.);
- moderne(contractul de know-haw,de consulting-engineering, de factoring etc.).
Q) dupa natura juridica a participantilor la contractul de comert international.:

g. 1. - contracte incheiate intre state; g. 2. - contracte incheiate intre state - pe de 0 parte
si comercianti din alte state pe de altd parte - asa numitele contracte mixte (states
contracts); g. 3. - contracte incheiate intre comercianti din diferite state.
3.2.3. Validitatea contractului de comert international

Conditiile de validitate ale contractului de comert international cu anumite
particularitati sunt cele prevazute de art. 948 C. civ. ( a. Capacitatea partilor de a
contracta. b. Consimtamdntul partilor. c. Obiectul contractului. d. Cauza. ).
3.2.4. Forma contractului

Practica arbitrald anterioara anului 1990 a statuat ca “forma scrisa intereseaza
insdsi existenta, iar nu numai proba actului juridic”?. Prin consecintd sa mai prezis ¢
nerespectarea formei scrise “... duce inevitabil la nulitatea absolutd a actului juridic
?24. Conmsideram ca forma scrisa nu poate constitui o conditie de validitate a
contractelor de comert international, ci reprezinta doar o cerinta de ordin probator.
Limba contractului.in domeniul relatiilor comerciale internationale, principiul
libertatii contractuale isi gaseste o deplind aplicare, ceea ce inseamna ca partile sunt
libere sa hotarasca tot in legaturd cu un anumit contract, deci si in legaturd cu limba

acestuia.

2 C.A.B. Hotardrea nr. 21 din 19 iunie 1972, in Raportul practicii arbitrale romane de comert exterior, 1982, p. 18.
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3.2.5. Legea aplicabila contractului de comert international

Importanta determinarii legii aplicabile contractelor internationale

Pentru partile contractante cunoasterea legii aplicabile contractului, anterior sau
concomitent momentului incheierii acestuia, reprezintd un aspect important, deoarece
valabilitatea si efectele contractului sunt stabilite de legea aplicabila acestuia.

Dintr-o alta perspectiva, la nasterea unui litigiu, pentru partile contractante se
ridica urmatoarele probleme succesive:

Determinarea instantei competenta international sd solutioneze litigiul, cu exceptia
cazului in care partile au ales, in temeiul autonomiei de vointa, instanta competenta;

Determinarea legii care apreciaza pretentiile partilor: lex fori sau un drept strdin;

In situatia aplicarii legii straine ca lex causae se ridica probleme suplimentare cum
ar fi: proba dreptului strain, aplicarea lui din oficiu, controlul corectei aplicari a legii
strdine s.a.;

Ulterior pronuntarii hotararii judecatoresti/arbitrale se ridicd problema
recunoasterii efectelor acestei hotarari in afara teritoriului tarii in care a fost pronuntata.

Partile stabilesc legea care le carmuieste contractul, in temeiul normei de drept
international privat lex voluntatis. Conventia de la Roma din 19 iunie 1980 cu privire
la legea aplicabila obligatiilor contractuale, in art. 3.1. dispune ca “alegerea trebuie sa
fie expresd sau sd rezulte intr-o manierd certd din dispozitiile contractului sau din
circumstantele cauzei”.

Internationalitatea unui contract de comert isi are originea, fie in faptul ca acesta
se Incheie intre parteneri cu sediul in state diferite, fie Intre parteneri din acelaii stat, dar
referitor la o operatiune care contine un element de extraneitate, fie in faptul ca
tranzactia respectivd implicadiverse bariere (normative, juridice, monetare, teritoriale
sau fiscale) nespecifice tranzactiilor interne, carora li se aplica regulile dreptului
comertului international.

Internationalitatea contractului, care se sprijind pe prezenta elementului de
extraneitate, reiese ii din prevederile art. 2557 alin. (2) C. civ., conform caruia,
,raporturile de drept international privat sunt raporturile civile, comerciale precum si

alte raporturi de drept privat cu element de extraneitate”, iar contractul de comert
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international intrd n aceastd categorie.
in Regulamentul (CE) nr. 593/2008 (Roma I) privind legea aplicabila obligatiilor

contractuale, care se aplica direct pe teritoriul Romaniei, internationalitatea raportului
juridic reiese din faptul ca o obligatie contractuald implica un conflict de legi, adica vine
in contact cu doudsau mai multe ordini juridice statale. Conventia Natiunilor Unite
asupra contractelor de vanzare internationala de marfuri, incheiata la Viena in 1980 si
Conventia de la Haga din 2005 cu privire la acordurile de alegere a forului au propriile
criterii de internationalitate. Astfel, In Conventia de la Viena, se are in vedere sediul
partilor, care trebuie safie in state diferite, 1ar in Conventia de la Haga, resedinta partilor.
Momentul, modificarea si completarea alegerii legii aplicabile

De regula partile aleg legea aplicabila la incheierea contractului, dar ea poate fi
aleasa si ulterior, in fata instantei judecdtoresti sau de arbitraj, pana la intrarea in fond
a dezbaterilor. Dupa acest moment, ea va fi aleasa de instanta de judecata.
Domeniul de aplicare a legii contractului.
Lex contractus reglementeaza: A. conditiile de validitate, B. efectele contractului.

A. Conditiile de validitate cuprind conditiile de fond si de formd (impuse)
cerute pentru formarea contractului.

B. Efectele contractului.  Legea aplicabila fondului contractului (lex
contractus) se aplica indeosebi:

a. interpretarii naturii sale juridice si a clauzelor pe care le cuprinde;

b. executdrii obligatiilor izvorate din contract;

C. consecintele neexecutdrii totale sau partiale a acestor obligatii, precum si
evaludrii prejudiciului pe care 1-a cauzat;

d. modului de stingere a obligatiilor izvorate din contract;

e. cauzelor de nulitate a contractului si consecintelor acesteia.

3.2.6. Formarea contractului de comert international.
Incheierea contractului intreprezenti

in cazul in care pirtile sunt prezente, situatie rar intalnit in relatiile comerciale
internationale, contractul se considera incheiat in momentul realizarii acordului de
vointa. La incheierea contractului prin telefon, momentul incheierii contractului este
momentul convorbirii telefonice, iar in ceea ce priveste locul incheierii contractului
trebuie ficute urmatoarele doud distinctii. In sistemele de drept continentale locul
incheierii contractului este considerat locul celui care are initiativa telefonica, iar in

3



sistemele de drept de common-law - locul incheierii contractului este considerat a fi
locul celui apelat telefonic.

Oferta de a contracta si acceptarea ofertei
Oferta de a contracta este o propunere a unei persoane adresata altei persoane

de a incheia un anumit contract. Pentru a angaja din punct de vedere juridic, oferta
trebuie sa fie precisa si completd, neechivoca si ferma.
Acceptarea ofertei

Acceptarea reprezintd manifestarea de vointd a destinatarului ofertei de a
incheia un contract in conditiile prevazute in ofertd. O acceptare care contine adaugiri,
limitari sau modificari ale elementelor esentiale din oferta, poate fi consideratd o noua
ofertd sau contraoferta.

O oferti verbali trebuie acceptata imediat. In situatia in care intr-o oferta nu
este specificat termenul de acceptare a acesteia, acceptarea trebuie sa se produca intr-
un termen rezonabil.. In cazul unei oferte cu termen, acceptarea va produce efecte numai
in situatia in care ajunge la ofertant Tnauntrul acelui termen.

Incheierea contractului intre absenti (inter absentes).

In cazul contractelor de comert international, de reguld, partile se afla in tiri
diferite, contractele fiind incheiate intre absenti. In determinarea momentului incheierii
contractului prin corespondentad in doctrina juridica se cunosc patru sisteme: sistemul
emisiunii acceptarii, sistemul expedierii acceptarii, sistemul receptiei si sistemul
informatiei.

3.2.7. Continutul contractului de comert international

Continutul contractului se exprima prin clauze, care pot fi atat clauze de drept
comun cat si clauze specifice, determinate de particularitatile caracteristice acestui
contract. De asemenea clauzele contractuale pot fi grupate dupa importanta lor in clauze
necesare (care nu pot lipsi din continutul oricarui contract) si clauze optionale care pot
lipsi fara sa impieteze asupra valabilitatii contractului.
3.2.8. Executarea contractului

Executarea obligatiilor asumate in contractele de comert international se poate
face prin: executare voluntara, executare silitd in natura si executarea prin echivalent.

Executarea voluntara a contractelor de comert international.



Executarea voluntard a obligatiilor inseamna indeplinirea prestatiei
asumate de debitor prin contract.

Executarea silita in natura a contractelor de comert international.

Executarea silitd in naturd depinde si de specificitatea contractului. Nu sunt
putine situatiile in care creditorul preferd si i se acorde despagubiri®. De altfel, sunt
anumite contracte cum ar fi cele de consulting-engineering, de consultanta sau asistenta
tehnica, la care executarea silita in natura, nici nu este posibila

Executarea indirectd (prin echivalent) a obligatiilor din contractele de comert
international.
Neexecutarea directd (voluntara sau silitd) a obligatiilor asumate prin contractele

comerciale internationale, duce la executarea indirectd (prin echivalent) a acestora,
aplicandu-se regulile rispunderii contractuale, idee consacrati si de practica arbitrala®.

Executarea indirecta (prin echivalent) a obligatiilor din contractele de comert
international.
Neexecutarea directa (voluntara sau silitd) a obligatiilor asumate prin contractele

comerciale internationale, duce la executarea indirectd (prin echivalent) a acestora,

aplicandu-se regulile rispunderii contractuale, idee consacrati si de practica arbitrali%®.

24 In unele sisteme de drept, executarea siliti in naturd are un caracter de exceptie. In sistemul Common Law, de pilda, se
aplica foarte rar.

% Hot. C.A.B., nr. 161/23 iunie 1980, in Repertoriul C.A.B., 1982 p. 34 care precizeazi ci “Este de principiu ci debitorul
trebuie sa aduca la indeplinire obligatiile pe care si le-a asumat la termenele si in conditiile stabilite prin contractul de
comert exterior, urmand ca, in caz de neexecutare, de executare partiald sau cu intarziere, sa despagubeascd pe creditor
pentru prejudiciul pe care acesta I-a suferit.

% Hot. C.A.B., nr. 161/23 iunie 1980, in Repertoriul C.A.B., 1982 p. 34 care precizeazi ci “Este de principiu ci debitorul
trebuie sa aduca la indeplinire obligatiile pe care si le-a asumat la termenele si in conditiile stabilite prin contractul de
comert exterior, urmand ca, in caz de neexecutare, de executare partiald sau cu intarziere, sa despagubeasca pe creditor
pentru prejudiciul pe care acesta I-a suferit.



Sda ne reamintim

3.2.9. Legea aplicabila contractului
Partile stabilesc legea care le carmuieste contractul, in temeiul normei de drept

international privat lex voluntatis. Conventia de la Roma din 19 iunie 1980 cu privire
la legea aplicabila obligatiilor contractuale, in art. 3.1. dispune ca “alegerea trebuie sa
fie expresd sau sd rezulte intr-o manierd certd din dispozitiile contractului sau din

circumstantele cauzei”.

3.2.10. Executarea contractului
Executarea obligatiilor asumate in contractele de comert international se poate face prin:

executare voluntara, executare silitd in natura si executarea prin echivalent.

—
3.3. Rezumat

Internationalitatea unui contract de comert isi are originea, fie in faptul ca acesta
se incheie intre parteneri cu sediul in state diferite, fie intre parteneri din acelaii stat, dar
referitor la o operatiune care contine un element de extraneitate, fie in faptul ca
tranzactia respectivd implicadiverse bariere (normative, juridice, monetare, teritoriale
sau fiscale) nespecifice tranzactiilor interne, carora li se aplica regulile dreptului comer-
tului international.

In prezentul capitol a fost analizat contractual de comert international.

3.4. Test de autoevaluare a cunostintelor

1) Cum se realizeazd executarea obligatiillor asumate in contractele de comert
international?
d. prin executare voluntara:
e. prin executare silitd In natura si executarea prin echivalent.

prin executare aleatorie.

2)Proba unui contract comercial se poate face:

g. prin cerinta ,,dublului exemplar”;

=

prin formula ,,bun si aprobat”;

I.  prin orice mijloc de proba.
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Capitolul V.

Contractul international de vanzare de marfuri

4.1. Introducere

e

In cuprinsul acestui capitol este prezentat contractul international de vanzare de
marfuri.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ o ora.

Continut
Consideratii generale

Vanzarea ca operatiune comerciala constituie institutia cea mai importanta a
dreptului contractelor si este legata de circulatia bunurilor; fiecare tara are in domeniile
respective o serie de traditii care sunt diferite de la un sistem la altul.

Conferinta de la Viena din 1980, a reunit reprezentantii a 62 de state si 8 organizatii

internationale. Textul final intitulat “Conventia Natiunilor Unite referitoare la
contractele internationale de vinzare de marfuri ”. Conferinta a stabilit de asemenea
un protocol la Conventia din 1974 privind “prescriptia” - modificand unele din
dispozitiile sale pentru a o pune in conformitate cu Conventia de la Viena?,
4.2.2. Definitie. Caracteristici

Marea majoritate a autorilor se rezuma a adauga la contractul de vanzare-
cumparare clasica, cele doud elemente specifice, caracterul de comercialitate si
caracterul de internationalitate. Considerdm cd o vanzare este internationald atunci cand
elementele de internationalitate sunt suficient de puternice ca sd poata atrage un eventual
conflict de legi.

4.2.3. Caracterul comercial
Datorita faptului ca reglementeaza raporturi care i-au dat nastere in operatiunile

comerciale internationale, acest criteriu al comercialitdtii necesar pentru calificarea unui

contract ca fiind de comert international, creeaza unele dificultati, in mod deosebit pe

28 Conventia asa cum a fost ea modificati a intrat in vigoare la 1 august 1988.
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plan teoretic, datoritda faptului ca nu toate sistemele de drept cunosc dualitatea, drept
civil - drept comercial

Cat priveste conventiile internationale, este de remarcat ca ele de regula eludeaza
problema. De exemplu, paragraful 3 al art. 1 din Conventia de la Viena (1980)
precizeaza: “Caracterul civil sau comercial nu este luat in considerare la aplicarea
acestei conventii ”’
4.2.4. Caracterul international

Inci in preambul, Conventia avertizeaza ci ea se referd la “contractele de
vdnzare internationala”, dar notiunea de vanzare cu caracter international nu este
definita. Conditia generala de aplicare a Conventiei de la Viena este exprimata in art.1,
paragraful 1. “Prezenta conventie se aplica contractelor de vanzare de marfuri intre
parti care isi au sediul in state diferite: a ) cand aceste state sunt state contractante,
sau b ) cand normele de drept privat conduc la aplicarea legii unui stat contractant”.

4.2.5.Domeniul de aplicare al conventiei de la Viena - 11 aprilie 1980.

Sediul partilor - criteriu de baza care determina aplicarea Conventiei.

Nationalitatea partilor, caracterul civil sau comercial al partilor sau al
contractului.

Vanzarile excluse de Conventie.

Contracte de furnizare de servicii sau marfuri ce urmeaza a fi fabricate sau
produse.
4.2.6. Formarea contractului

Conditii de forma si momentul incheierii contractului
Conform art. 11 din Conventie, “contractul nu trebuie sa fie incheiat, nici

constatat in scris si nu este supus nici unei alte conditii de forma. El poate fi probat prin
orice mijloace inclusiv prin martori”.

Oferta de a contracta

Oferta de a contracta este definita de art. 14.1 din Conventie: “Opropunere de
incheiere a unui contract adresata uneia sau mai multor persoane determinate
constituie oferta, daca este suficient de precisa si denota vointa autorului de a se angaja
in caz de acceptare ”. In continuare Conventia stabileste ca “o propunere este suficient
de precisa in cazul in care denumeste marfurile si, expres sau implicit stabileste
cantitatea §i pretul sau da indicii care permit sa le determine”.
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Art.14.2 stabileste cad “o propunere adresata unor persoane nedeterminate este
considerata numai ca o invitatie de a oferta, in afara de cazul in care persoana care a
facut propunerea nu a indicat in mod clar contrariul”.

Acceptarea

Acceptarea este definitd de Conventie ca fiind o declaratie sau o alta manifestare
a destinatarului, care exprima acordul acestuia cu privire la oferta (art. 18.1). Se poate
observa cd definitia cuprinde atat acceptarea expresa cat si pe cea tacitd. “Acceptarea
poate sa fie expresa - atunci cand se concretizeaza in raspunsul destinatarului ofertei
ce contine acordul acestuia cu propunerea de contractare a ofertantului- si tacita- daca
se Infatiseaza ca un fapt juridic oarecare ce da expresie vointei neindoielnice a
acceptantului de a perfecta in maniera propusd prin ofertd”. In continuare textul
precizeaza ca “tacerea sau inactiunea prin ele insele nu pot constitui acceptare” (art.
18.1).
4.2.7. Efectele contractului de vanzare - cumparare

A. Obligatiile vanzdtorului.

Potrivit art. 30 din Conventie obligatiile vanzatorului sunt: predarea marfurilor,
transmiterea proprietatii si remiterea documentelor referitoare la marfa.

Predarea marfii.

“Marfurile” ce trebuie predate.
Locul predatrii.
Data predarii marfurilor.

Remiterea documentelor

Art. 34 din Conventie nu enumera documentele pe care vanzatorul trebuie sa le
remitd cumpdratorului. Pe langa titlurile reprezentative ale marfii, precum
conosamentul, recipisele de peron si antrepozit, vanzatorul poate fi obligat prin contract
sd remita certificate de asigurare, facturi comerciale, certificate de origine, de greutate
sau de calitate si alte documente similare.
Obligatia de transmitere a proprietatii catre cumparator

Conventia de la Viena prevede explicit in art. 4 litera b) ca nu reglementeaza
efectele pe care contractul poate sd le aiba asupra proprietatii marfurilor vandute.

Este insa avutd in vedere una dintre consecintele netransferului de proprietate sau
a unui transfer incert, in cazul predarii unui bun asupra cdruia existd un drept sau o
pretentie a unui tert (art. 41 si 42). Obligatia de transfer a proprietatii se va reglementa
dupa dreptul national desemnat de norma conflictuald in general dupa lex rei sitae.
Dreptul national astfel desemnat va determina cand si cum se efectueaza transmiterea



proprietatii marfii.
B. Obligatiile cumparatorului.

Plata pretului
Pretul se plateste la data si locul convenit in contract in quantumul si moneda

stabilite?®. Potrivit legii, pretul vanzarii trebuie si fie determinat sau, cel putin,
determinabil?. O dispozitie originald a Conventiei este cea previzutd de art. 55 care
prevede cd vanzarea incheiatd fara indicarea pretului, fara pret determinat sau
determinabil nu este nula®,
Preluarea marfii

In primul rand cumparitorul va fi obligat si indeplineasca “orice act care se
poate astepta din partea lui, pentru a permite vanzatorului sa efectuez predarea.

A doua parte a obligatiei cumparatorului consta in preluarea marfurilor. Dar,
practica demonstreazd ca in majoritatea cazurilor, partile regleaza obligatiile lor
contractuale alegind, de obicei, o reguld INCOTERMS 31,

4.2.8. Legea aplicabila vanzarii internationale conform conventiei de la Viena

Conventia de la Viena prevede in art. 4 ca: , Prezenta conventie cdrmuieste
exclusiv formarea contractului de vanzare si drepturile si obligatiile la care un astfel
de contract di nastere intre vanzdtor si cumpdrdator. In special, in afara dispozitiilor
contrare exprese ale prezentei conventii, aceasta nu priveste:

a) validitatea contractului, nici a vreuneia din clauzele sale si, cu atdt mai putin,
cea a uzantelor,

b) efectele pe care contractul poate sa le aiba asupra proprietatii marfurilor
vandute”.

21, RUCAREANU, B. STEFANESCU, M. PASCU, E. GLUVACOV, N. SECLAMAN - op. cit., pag. 201.

2F. DEAK, S. CARPENARU - op. cit., pag. 272 - 273.

30 PIERRE-ALAIN GOURION, FEORGES GEYRARD - Droit du commerce international, Librairie generale de droit et
de jurisprudence - E.J.D. 1994, pag.113.

3L A. Kassis - Theorie generale des usages du commerce, J.G.D.J., Paris, 1984, pag. 125.
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4.2.9. Oferta de a contracta
Oferta de a contracta este definita de art. 14.1 din Conventie: “Opropunere de
incheiere a unui contract adresata uneia sau mai multor persoane determinate
constituie oferta, daca este suficient de precisa si denotd vointa autorului de a se angaja
in caz de acceptare ”. In continuare Conventia stabileste ci “o propunere este suficient
de precisa in cazul in care denumeste marfurile si, expres sau implicit stabileste
cantitatea si pretul sau da indicii care permit sa le determine”.

4.2.10. Obligatiile cumparatorului
In obligatiile cumparatorului intra plata pretului si preluarea marfii.
e 43 Rezumat
In cuprinsul acestui capitol a fost prezentat contractul international de

vanzare de marfuri.

4.4. Test de autoevaluare a cunostintelor

1) Contractul de vanzare - cumparare:
a. este un contract unilateral;

b. este un contract translativ de proprietate;
c. este un contract cu titlul gratuit.

2) Conventia de la Viena reglementeazi:
a ) validitatea contractului;
b ) efectele contractului asupra proprietatii lucrului vandut;
¢ ) formarea contractului.

3) Obligatiile vanzatorului conform Conventiei de la Viena sunt:
a ) predarea marfii;
b ) remiterea documentelor;
C ) transmiterea proprietatii.
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Capitolul V.

Intermedierea in relatiile comerciale

5.1. Introducere

Ui
>

In cuprinsul acestui capitol este prezentata intermedierea in relatiile comerciale.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ 1 ora.

5.2. Continut

5.2.1. Consideratii introductive

Intermedierea are la baza o institutie a dreptului civil, respectiv reprezentarea si in
special reprezentarea conventionala. In sistemele de drept continental expresia clasica a
reprezentdrii conventionale este datd de contractul civil de mandat. Aceastd institutie nu
este cunoscutd in sistemele de drept de common- law, in consecintd, in materie de
intermediere Tn comertul international vom Intalni doua sisteme de reglementare.

Raporturile de reprezentare se stabilesc intre trei persoane: reprezentat, repre-
zentant, tert. Reprezentarea poate fi: conventionals, legald, judiciara. In relatiile de
comert international opereaza doar reprezentarea voluntard, conventionala.

5.2.2. Legea aplicabila contractelor de intermediere

Conventia de la Roma din 1980 privind legea aplicabila obligatiilor contractuale
(Roma 1 ) nu reglementeaza problema intermedierii in relatiille comerciale, drept
urmare, principiul lex voluntatis isi gaseste aplicatia la orice contract de comert
international, cu urmarea ca partile vor putea desemna legea care sd le carmuiasca
raportul juridic si deci si in cazul unui contract de intermediere. In ipoteza in care partile
nu au stabilit ele insele legea aplicabila, expres sau tacit dar neindoielnic, legiuitorul
roman a adoptat doua solutii, dupd cum intermediarul exercitd aceasta activitate cu titlu
profesional sau nu. La contractele de intermediere debitorul prestatiei caracteristice este

considerat a fi intermediarul.



Daca intermediarul are mai multe sedii profesioniste situate in state diferite, se
va tine seama de sediul care are legdtura cea mai stransd cu actul indeplinit de
intermediar. In situatia in care reprezentarea are ca obiect acte de administrare sau de
dispozitie referitoare la un imobil, ea este carmuita de legea situatiei bunului.

Modul de executare a imputernicirii se va face dupa legea statului unde are loc
executarea (lex loci executionis). Raporturile dintre persoana reprezentata si tert vor fi
reglementate de legea care a fost stabilita prin contractul pe care intermediarul I-a
incheiat cu tertul. Daca cele doua parti nu au stabilit aceastd lege, raportul dintre
intermediar si tert va fi reglementat de legea statului unde se afld sediul profesional al
intermediarului. Dacad intermediarul nu are un asemenea sediu pentru cd nu este un
profesionist, raportul dintre cei doi va fi supus legii statului unde a actionat
intermediarul, dacd pe teritoriul respectiv se afla: sediul, domiciliul sau resedinta
persoanei reprezentate; sau sediul, domiciliul sau resedinta tertului; sau sediul bursei,
targului sau locului unde s-a organizat o licitatie la care a participat intermediarul pentru
indeplinirea imputernicirii.

5.2.3. Contractul de mandat comercial international

Avand sediul materiei prevazut in art. 2013 - 2042 Cod civil putem definii
mandatul comercial ca fiind contractul prin care o persoana fizicd sau juridica, numita
mandatar se obliga catre o alta persoana mandant, sa indeplineasca insarcinarea primita
in numele si in contul acesteia. Contractul de mandat comercial se incheie intre,
mandant care are intotdeauna capacitate comerciala si mandatar, care datoritd faptului
ca incheie acte juridice cu tertul nomine alieno, exprima si angajeaza pe mandant, poate
sd nu aiba calitatea de comerciant.

Mandatul comercial poate fi de doua feluri: mandatul cu reprezentare si mandatul
fara reprezentare. Mandatul cu reprezentare este contractul prin care mandatarul se
obligd sa incheie acte juridice cu tertul in numele si pe contul mandantului (nomine
alino). La mandatul fara reprezentare mandatarul este obligat sa incheie acte juridice cu
tertul Tn nume propriu (nomine proprio) si pe contul mandantului. Parte in contractul cu
tertul In aceasta ipoteza este mandatarul. Caracteristic contractelor de mandat este faptul

ca mandatarul trebuie sa faca cunoscut tertului mandatul sau (puterile sale).



Trasdaturi caracteristice

a). Mandatul comercial international poate fi numai conventional, este cu titlu
oneros; sinalagmatic; Mandatarul se bucurda de un drept de retentie. Mandatul
comercial presupune - in ceea ce priveste puterile mandatarului - posibilitatea acestuia
de a incheiea acte care nu sunt expres prevazute in mandat;

Efectele contractului (obligatiile partilor)
A. Obligatiile mandatarului.

Sa execute mandatul; Sa informeze pe mandant despre operatiunile pe care le
intreprinde.

B. Obligatiile mandantului.
Sa plateasca remuneratia stabilitd. Sa creeze conditiile necesare executarii mandatului.
Sa restituie eventualele cheltuieli facute de mandatar.
incetarea contractului

Contractul de mandat comercial inceteaza prin realizarea obligatiilor convenite,
expirarea termenului stipulat de parti sau imposibilitatea fortuitd de executare. Dintre
situatiile speciale de incetare a mandatului intalnim: decesul mandatarului, revocarea de
catre mandant sau de catre mandatar sub conditia informarii prealabile reciproce in timp
util.
Legea aplicabila

Partile la contract au posibilitatea sa aleagad aceasta lege. Daca nu au facut-o,
solutiile sunt diferite de la un sistem de drept la altul. Cele mai multe sisteme de drept,
supun contractul in tdcerea partilor legii in vigoare de la sediul debitorului prestatiei
caracteristice, respectiv legii in vigoare de la sediul mandatarului, solutie adoptata si de
dreptul roman.

5.2.4. Contractul international de comision

Cand o intreprindere vrea sa-si dezvolte afacerile intr-o alta tard, pe o piata
indepartata, poate sa trimita un auxiliar, un prepus al sdu, ori sa infiinteze acolo o
sucursald *2. Dar in cazul cand nu vrea si-si ia asemenea sarcini si raspunderi “ea se
poate adresa unei persoane sau unei intreprinderi din acea tara, care sa prospecteze piata,
sd incheie operatiile respective, contra unei remuneratii numitd comision” 33. Aceste
persoane isi fac o profesie, un comert, din operatiunile de intermediere -rentabile- prin

comisionul pe care il primesc. Contractul de comision este contractul prin care o parte

32 Tudor R. Popescu - op. cit., pag. 251.



numitd comisionar, se obligd fatd de cealaltd parte, numitd comitent, sd incheie acte
juridice in nume propriu dar in contul comitentului, in schimbul unei remuneratii numita
comision, calculat procentual din cifra de afaceri. Din definitie rezulta ca acest contract
de comision implica participarea a trei persoane: comitentul (dominus negotii),
comisionarul (comerciant independent) si tertul. Ambele parti sunt interesate in
derularea contractului, astfel:

- comisionarul, este interesat sa-si Indeplineasca in cat mai bune conditiuni insarcinarile
primite, pentru cd remuneratia sa este calculatd in functie de volumul tranzactiilor
incheiate;

- comitentul, este scutit de grijile derularii contractului, pentru ca el va beneficia de:
competenta profesionalda a comisionarului, de creditul de care se bucurd in randurile
clientelei, de prestigiul pe care il are in tara respectivda sau in zona geografica
respectiva®®. Inscrisul constatator poarti denumirea de procura.

5.2.5. Contractul international de agent

Contractul international de agent nu este reglementat in legislatiile nationale ale
diferitelor state, drept urmare este cunoscut sub denumiri diferite, astfel: contract de
reprezentantd, contract de agentie, contract de agentura etc., denumiri incorecte.
Denumirea pe care o considerdm corectd este cea instrumentatd de Camera
Internationald de Comert de la Paris si anume contract international de agent®*

Contractul de agent se incheie intre reprezentat si agent, amandoi avand calitatea
de comercianti - si este acel contract prin care in schimbul unui comision, agentul se
obliga sa incheie acte juridice Tn numele si pe contul reprezentatului.

Agentul comercial se va deosebi de ceilalti intermediari prin urmatoarele:

a) Agentul comercial este un intermediar independent;

b) Primirea unui comision sub forma unui procent, nu ii conferd agentului

comercial figura juridicd a comisionarului, datoritd faptului ca incheind afacerile in

33 In acest scop comisionarul trebuie si fie o persoand care cunoaste clientela din tara respectiva (ii cunoaste cerintele,
nu sunt cautate marfurile oferite de comitent).

3 Decretul din 23 septembrie 1958(Franta) defineste agentul comercial ca fiind mandatarul care,, cu titlu de profesie
obisnuita si independenta, fara sa fie legati printr-un contract de locatie de servicii actioneaza pe numele si pe seama
producatorilor, industriasi ori comercianti ”.
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numele reprezentatului, agentul mentioneaza calitatea de reprezentant al acestuia, pe
cand comisionarul incheie Tn mod obisnuit operatiunile comerciale in nume propriu dar
in contul reprezentatului; c¢) In desfasurarea activitatii specifice agentul comercial se
bucura de o exclusivitate teritoriala; d) Spre deosebire de comisii calatori, agentul
comercial este caracterizat prin stabilitate, avand libertatea de a-si organiza activitatea
asa cum crede de cuviintd; e) Fatd de mandatul de drept comun - care opereaza in
favoarea mandantului - in cazul contractului de agent ne gasim in fata unei reprezentari
de interes comun;

Continutul contractului

Camera de Comert Internationald de la Paris® are printre atributiile sale si aceea
de a elabora modele de contracte, in vederea armonizarii practicii comerciale inter-
nationale. Exercitarea acestor prerogative reprezinta pentru statele membre si statele
asociate ale Uniunii Europene®, una din modalitatile de realizare a prevederilor
Tratatului de la Maastricht, privind armonizarea legislatiei statelor comunitare®’.

Fiind totusi imposibila stabilirea unor reguli uniforme, care sa asigure respectarea
strictd a normelor legislatiilor nationale, modelul de contract elaborat de C.C.1.%8, nu
putea sa evite si unele clauze care se afla in contradictie cu dispozitiile supletive ale
sistemelor de drept nationale.

Obligatiile agentului comercial

a) sa se conformeze instructiunilor comitentului; b) sa asigure promovarea
produselor comitentului; ¢) agentul are obligatia de a-1 informa pe comitent asupra
activitatilor sale, a conditiilor pietei, situatia concurentei in teritoriu®. d) agentul
comercial va prospecta piata pentru a obtine comenzi pentru comitent care este liber sa
le accepte sau nu; e) agentul utilizeaza marcile, numele comercial si alte semne

distinctive ale comitentului;  f) agentul comercial nu poate primi comenzi de la

3 Camera de Comert si Industrie a Romaniei este membru a acesteia.

3% Romania are calitatea de asociat incepand cu data de 1 februarie 1995.

37 Masuri destinate armonizirii legislatiei comerciale a statelor comunitare au fost stabilite prin Decizia nr. 86/683 din

18 decembrie 1986 a Comunitétii Economice Europene.

38 Publicat in luna februarie 1992 de I.C.C., Publishing S.A. Paris

% Trebuie si-1 informeze pe comitent asupra dispozitiilor normative care se aplica in teritoriul ce face obiectul contractului
si care privesc produsele pentru care agentul si-a asumat obligatii contractuale precum si activitatea agentului comercial.
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clienti rezidenti pe un alt teritoriu®®, fara avizul expres al comitentului; g) in
situatia cand nu ar exista o intelegere expresa, agentul nu este autorizat nici sa incheie
contracte Tn numele comitentului, nici sa-1 angajeze pe acesta din urma, in vreun fel,
fata de terti; h) daca negociaza cu clientii, agentul trebuie sa ofere produse cu
respectarea stricta a conditiilor de vanzare comunicate de cdtre comitent; 1) agentul
trebuie sa organizeze un sistem de vanzare a produselor comitentului si service-ul
acestor produse pe teritoriul pe care actioneaza.

Cu exceptia situatiei cand partile stabilesc limite diferite, obiectivul minimal
garantat se aplica pentru intregul an. Notiunea de ,, intregul an” trebuie inteles ca
reprezentand durata contractului**. j) agentul comercial nu este autorizat sa primeasca
plati fara o autorizare scrisa si prealabild a comitentului; k) in situatia in care obligatia
de publicitate cu privire la produsele comitentului este in sarcina agentului, continutul
acestei activitati trebuie supus aprobarii prealabile a comitentului; 1) la semnarea
contractului, agentul comercial declara in mod solemn ca el va reprezenta, distribui sau
chiar produce (direct sau indirect) produsele comitentului prevazute in lista anexad a
contractului. Agentul poate angaja subagenti, sub conditia de a-| preaviza pe comitent
cu cel putin o luna inainte*?,

Obligatiile comitentului

a) Comitentul este obligat sa puna la dispozitia agentului toate informatiile cu
privire la produsul sau produsele care fac obiectul contractului; b) sa-l
informeze pe agentul comercial asupra acordului sau refuzului sau de a onora comanda
unui anume client pe care agentul I-a negociat potrivit mandatului primit prin contract.
Comitentul nu este indreptatit sa refuze in mod nerezonabil o comanda;

C) sa trateze direct cu clientii de pe teritoriu, fara sa-l consulte pe agent, dar va avea
obligatia sa-1 informeze pe acesta si pentru fiecare vanzare din asemenea negocieri
directe sd 7i pliteascd agentului comisionul convenit prin contract. In situatia in care
prin contract sunt nominalizati Tn mod expres clientii cu care va purta negocieri directe,
agentul va primi o cota diminuata din comision, convenitd la incheierea contractului;
d) pe toata durata contractului comitentul nu va autoriza nici o alta
persoana sau intreprindere, aflatd pe teritoriu, sa-1 reprezinte ori sa-1 vanda produsele;

e) in principiu comitentul are obligatia de a asigura publicitatea produselor pe

teritoriu, dar poate convenii sa faca acest lucru si Iimpreuna cu agentul.

40 Din afara zonei de exclusivitate teritoriala.
41 Tn acest termen trebuie inclusd inclusiv durata care ar rezulta din reinnoirea contractului.
42 In contract se poate prevede in mod expres ci activitatea se va desfasura fird posibilitatea de angajare a subagentilor.
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Comisionul agentului.

Agentul este Indreptétit sd primeasca comisionul stabilit prin contract, pentru
toate vanzarile de produse care au loc pe durata contractului, fatad de clientii aflati pe
teritoriul agentului. Cuantumul comisionului poate fi: un cuantum nediferentiat; sau un
cuantum care difera in functie de valoarea marfurilor vandute; sau reducerea
cuantumului comisionului pentru acele vanzari incheiate de comitent cu clientii
nominalizati de pe teritoriul agentului.

Agentul poate cere plata comisionului numai dupa ce clientul a achitat integral
pretul prevazut in factura, iar daca clauzele contractului prevad efectuarea platii in rate
acesta va fi indreptatit in mod proportional la un avans.

Indemnizatia in caz de renuntare la contract.

Aceasta clauza poate imbraca doud variante:

1. Agentul comercial va fi indreptitit si pretindd o indemnizatie®® in situatiile
cand:  a adus comitentului noi clienti sau a marit volumul afacerilor cu clientii
existenti si acesta continud sa obtina profituri substantiale pe care le realizeaza cu acesti
clienti; aceastd indemnizatie este echitabila in considerarea contributiei avute la tratarea
afacerilor cu acesti clientl.

2. Agentul nu va cere o astfel de indemnizatie de clientela, dar acest lucru nu-i
limiteaza indreptatirea de a pretinde despagubiri pentru fapta dolosiva a comitentului
care a dus la rezilierea contractului si plata unor sume de bani cu titlu de despagubiri.
In ambele situatii cuantumul indemnizatiei nu poate depsii cuantumul comisionului
care a fost convenit pentru un an de activitate**. Dreptul de a pretinde aceastd
indemnizatie se prescrie dacd nu a fost exercitat in cel mult un an de la data incetarii
contractului.

Agentul nu este indreptatit sa primeasca nici o despagubire sau indemnizatie de
clienteld daca: comitentul a fost obligat sd rezilieze contractul datoritd unei fapte

imputabile agentului; daca agentul comercial a avut initiativa rezilierii, cu exceptia

43 Denumiti si ,,indemnizatie de clienteld”.

4 Acest plafon se determind prin luarea in calcul a cumulului mediu al comisionului plitit anual, pe parcursul ultimilor 5
ani. In situatia in care durata relatiilor contractuale de agent comercial, a fost mai mica de 5 ani, se va lua in considerare
comisionul anual obtinut pentru perioada duratei efective a contractului.
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situatiilor cand: - rezilierea a fost determinata de situatii care nu fac parte din cele care
potrivit contractului model, indreptatesc pe comitent a proceda la o asemenea reziliere;
- in considerarea varstei, invaliditdtii sau bolii de care suferd, se poate concluziona ca
nu mai este rezonabil ca agentul comercial sd continue a ramane 1n relatiile contractuale
convenite; - daca agentul comercial transmite unui tert drepturile si obligatiile ce rezulta
din contractul de agent comercial.

Durata contractului

Contractul model prevede doua variante de incheiere a contractului: contractul ce
intra in vigoare la o datd determinata si este incheiat pe o perioada nelimitata; contractul
este incheiat pe o perioadad determinata.

Contractul poate fi repliat din initiativa oricdrei parti sub conditia de a transmite
celeilalte parti un preaviz cu cel putin 4 luni inainte. Daca durata contractului este mai
mare de 5(cinci) ani, preavizul trebuie transmis cu cel putin 6 luni inaintea datei expirarii
contractului. Partile pot conveni la pornirea automata a contractului, pentru perioade
succesive de cate 1 an.

Interdictia de cesionare. Prin art. 26 contractul model se prevede ca partile nu
pot cesiona drepturile si obligatiile lor, unui, tert, decat daca a fost incheiat intre parti,
in prealabil, in acest scop, un acord in scris.

5.2.6. Intermedierea in sistemul de drept Anglo-American sau de common - law

Datorita faptului ca sistemul de drept de common - law nu cunoaste dualitatea
dreptului privat in drept civil si drept comercial, nu este cunoscutd institutia
reprezentdrii civile. Toate formele de reprezentare, mai putin reprezentarea legata de
dreptul familier sunt cuprinse intr-o singurd institutie cinoscutd sub denumirea de
institutia Agency.

Comparativ cu sistemul de drept continental intermedierea se stabileste intre
reprezentat numit aici principal si reprezentant numit agent. Relatia dintre principal si
agent variaza in intensitate de la agentul servant care se comportd intocmai ca
mandatarul cu reprezentare din sistemul de drept continental, puteri formulate in asa
numita autoryty si imputernicirea creste in intensitate pana la agentul independent care

se comportd Intocmai comisionarului actionand ca si cum principalul nu ar exista.



Agentul servant In comparatie cu mandatarul din sistemul de drept continental, nu poate
depasi in nici un fel limitele Tmputernirii date de principal.

Institutia agency se deosebeste substantial de intermedierea si reprezentarea
continentald prin urmatoarele:

- relatia contractuald dintre principal si agent nu este neaparat o relatie cu titlu
ONEros - ea poate fi si cu titlu gratuit, in consecinta agentul nu se bucura de dreptul de
retentie - el este obligat sa restituie principalului sau sa transmita acestuia tot ce primeste
de la / sau pentru principal, inclusiv darurile manuale ( cadourile ) primite cu titlu
personal daca au fost facute cu scop coruptiv. Agentul are dreptul sd primeascd numai
suma pe care eventual - principalul i-a promis-o.

- a doua diferentiere are in vedere faptul ca , spre deosebire de intermediarul
continental care poate doar sa incheie acte juridice pe contul reprezentatului -agentul-
poate savdrsi in contul principalului si fapte materiale angajandu-| pe acesta.

Solutia retinuta de Legea 105/1992 (in prezent abrogata), art. 2640 alin.1 din
Codul civil si art. 4 din Conventia de la Roma 1980 - este aceea de a supune contractul
sinalagmatic 1n tdcerea partilor - legii in vigoare de la sediul debitorului prestatiei
caracteristice, conduce la o solutie identic ceu cea retinutid de Conventia de la Haga. In
1983 la GENEVA sub auspiciile Institutului International pentru Unificarea Dreptului
Privat -UNIDROIT - s-a adoptat o conventie privind reprezentarea in vanzarea
internationala de marfuri.

5.2.7. Contractul international de Curtaj

Acestui tip de activitate de intermediere 1i corespunde pe planul dreptului
romanesc, contractul de misitie®® sau samsarie®®, curtierul fiind misitul sau samsarul
roman. Participantii la contractul de curtaj poarta denumirea de reprezentant si curtier
, amandoi trebuie sa aiba calitatea de comercianti. Contractul poate fi definit ca fiind
conventia prin care in schimbul unei sume de bani- numita curtaj - curtierul se obliga sa
procure reprezentantului un cocontractant - un posibil partener de afaceri. Curtierul se

obligd ca in baza cererii formulate de reprezentant sa gaseasca un posibil partener de

4 Persoani care mijloceste o tranzactie comerciald; intermediar, samsar;. Emisar, sol.
46 Mijlocitor in afaceri negustoresti; misit. Persoand care face din orice lucru obiect de negot.
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afaceri, care prin oferta sa poate satisface cererea reprezentantului. Dupa cum rezulta
din definitie curtierul nu se obliga sa incheie nici un act juridic cu tertul ci doar sa puna
in contact cei doi posibili cocontractanti. In temeiul contractului de curtaj.- curtierul se
obliga de asemeni sa certifice reprezentantului identitatea cocontactantului virtual si
deasemenea bonitatea acestuia. Curtajul se calculeaza ca o suma forfetara, raportata la
natura operatiei cu tertul - uneori chiar procentuald la valoarea acestei operatii si se
plateste dupa incheierea operatiei.

Curtierul nu se bucura de privilegiul dreptului de retentie datorita faptului ca acesta
nu incheie contractul cu tertul si nu primeste nimic de la sau pentru reprezentant pe toata
durata contractului. Partile pot alege legea aplicabila la contract iar dacad nu au facut-o
in practica se confructa doud solutii : o solutie prevazuta de dreptul ceh - care supune
contractul in tacerea partilor legii in vigoare de la sediul reprezentantului ; solutia
retinutd de Conventia de la Roma din 1980 ( Roma 1 ) potrivit cdreia in tacerea partilor
contractul este supus legii in vigoare de la sediul debitorului prestatiei caracteristice -

respectiv legii in vigoare de la sediul curtierului.

Sd ne reamintim

5.2.8. Contractul international de agent

Contractul international de agent nu este reglementat in legislatiile nationale ale
diferitelor state, drept urmare este cunoscut sub denumiri diferite, astfel: contract de
reprezentanta, contract de agentie, contract de agentura etc., denumiri incorecte.

Denumirea pe care 0 consideram corecta este cea instrumentata de Camera
Internationala de Comert de la Paris si anume contract international de agent.

5.2.9. Contractul international de Curtaj

Acestui tip de activitate de intermediere ii corespunde pe planul dreptului
romanesc, contractul de misitie*’ sau samsarie®®, curtierul fiind misitul sau samsarul
roman.

47 Persoani care mijloceste o tranzactie comerciald; intermediar, samsar;. Emisar, sol.
48 Mijlocitor in afaceri negustoresti; misit. Persoani care face din orice lucru obiect de negot.
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5.3. Rezumat

In cuprinsul acestui capitol a fost prezentata intermedierea in relatiile comerciale.

< 4 Test de aucere a cunostintelor

1) Forma scrisa este ceruta ca o conditie ad validitatem in cazul:
contractului de depozit;

contractului de vinzare in consignatie;

c. contractului de mandate.

oo

2) Are actiune directi impotriva tertului pentru executarea contractului incheiat cu
acesta prin intermediar:

a. curtierul;
b. comisionarul;
c. mandatarul cu reprezentare.

3) Nu are drept de retentie:

a. procuristul;
b. comisionarul ;
c. depozitarul.
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b. Dragos - Alexandru SITARU, Dreptul comertului international. Partea
generala. Tratat, ed. a ll-a, revizuita si adaugita, Editura Universul Juridic, Bucuresti,
2017;

c. loan Bindiu, Dreptul comertului international, Editura Cerma Print ,, Bucuresti
2008;

d. loan Bindiu, Institutii ale Dreptului Comertului international - coautor - Lector
univ.dr. Marcel Bocsa, Lector univ. dr. Ion lorga, Editura ,,Cerma Print” Bucuresti

2009;

e. loan Bindiu, Dreptul comertului international, editie revazuta si adaugita,

5



Editura ,,Cerma Print” Bucuresti 2010;

f. Carmen Tamara Ungureanu, Dreptul comertului international, Editura
Hamangiu, Bucuresti, 2018;

g. Luminita Tuleasca, Dreptul comertului international. Tranzactii comerciale

internationale Editura Universul Juridic, Bucuresti, 2017.

5.6. Teme de control

Tema 1 - Capitolul 5: ,,Realizati un referat de maximum 5 pagini in care sa

analizati contractul de mandat comercial international”



Capitolul VI.

Contractele moderne de comert international

6.1. Introducere

it
D),

In cuprinsul acestui capitol sunt prezentate contractele moderne de comert
international.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ 1 ora.

6.2. Continut

6.2.1. Contractul international de depozit
Notiuni introductive

In activitatea de circulatie a marfurilor, in conditiile comertului modern, existi
de multe ori situatii cand producatorul de marfuri nu gaseste intotdeauna imediat
cumparator sau cand acesta din urma nu se prezinta la timp sa ridice marfa cumparata
ori cand din diferite motive vasul care urma sa transporte marfa nu vine la termen la
locul de incircare, acestea fiind doar cateva dintre cazurile ce pot apirea in fapt. in zilele
noastre aceasta activitate de organizare de magazii generale, antrepozite, docuri, a
devenit o activitate comerciald foarte rentabild. Instrumentul juridic care stabileste
cadrul pastrarii marfii Tn asemenea magazii este contractul comercial de depozit.
Depozitul civil

Unele contracte transfera dreptul de proprietate asupra bunului (vanzarea,

schimbul, imprumutul de consumatie), altele transfera dreptul de a intrebuinta bunul

(comodatul®, locatiunea®), iar altele, cum este depozitul, nu transmit decat paza
lucrului.

Art. 2103 Cod civil prevede ca: "Depozitul este contractul prin care depozitarul
primeste de la deponent un bun mobil, cu obligatia de a-l pastra pentru o perioada de

timp si de a-l restitui Tn naturd". Depozitul propriu-zis, este in toate cazurile

50 Contract real prin care o persoana numita comodant da cu imprumut unei alte persoane numite comodatar un bun
neconsumptibil pentru a se folosi de acesta in mod gratuit.

51 Contract ce are ca obiect folosinta unui lucru sau a unui fond (ex. inchirierea), sau executarea unor lucrari sau servicii
la un pret determinat pe un anumit termen.



conventional si poate avea ca obiect doar bunuri mobile nelitigioase.
Depozitul obisnuit (voluntar si regulat). Conditiile de validitate.

a) Consimtamantul partilor. Ambele parti trebuie sa fie in deplina cunostinta de cauza,
ca incheie un contract de depozit.
b) Ambele parti trebuie sa aiba capacitatea de a contracta.
C) Obiectul il formeaza bunurile mobile, inclusiv cele fungibile si consumptibile.
d) Dovada contractului de depozit voluntar. Codul civil dispune ca depozitul voluntar
nu se va putea face decat prin inscris (art. 2104). Consideram ca existenta inscrisului nu
este cerutd ad validitatem, ci ad probationem, fard sa aiba vreo importantd valoarea
contractului..

Obligatiile depozitarului.

a) Obligatia de a pastra bunul dat in depozit.

b) Obligatia de a nu folosi bunul aflat in depozit.

C) Obligatia de a pastra secretul depozitului.

d) Obligatia de restituire a bunului depozitat.

Restituirea bunului se va face la locul stabilit prin contract, iar, in absenta unei
asemenea clauze, restituirea se va face la locul unde se afla bunul in momentul
restituirii. De asemenea, restituirea va avea loc imediat ce deponentul a cerut-o;
Depozitarul beneficiaza de un drept de retentie pand ce 1 se platesc integral toate
cheltuielile, daune-interese etc. (art. 2135 Cod civil). Desigur, dreptul de retentie se
Justifica numai in cazul cheltuielilor necesare si utile, nu si in cazul cheltuielilor
voluptorii.

Obligatiile deponentului.

Caracterul unilateral al contractului de depozit determina ca acesta sa nu aiba nici
o obligatie fatd de deponent. Doar depozitarul are obligatii. Cu toate acestea, pot exista
situatii cand se nasc obligatii si in sarcina deponentului.

a) Obligatia de a plati depozitarului toate cheltuielile efectuate cu pastrarca
bunului depozitat (art. 2122 alin. 1 Cod civil). Este vorba numai de cheltuielile necesare
si utile, excluzandu-se cele voluptorii.

b) Obligatia de a-l despagubi pe depozitar de daunele produse din cauza



depozitului (art.2122 alin2 C.od civil.

c) In cazul in care depozitul a fost oneros, existd obligatia deponentului de a
plati renumeratia datoratd®2.

Depozitul necesar

Depozitul este necesar cand deponentul, fiind sub amenintarea unei intdmplari
neprevazute (chiar dacad nu era imprevizibild) si care reprezintd un pericol real -
incendiu, cutremur ori alte evenimente de forta majora (art.2124 C.civ), - este nevoit sa
incredinteze lucrul sdu spre pastrare unei alte persoane, fara a avea posibilitatea sa
aleagd liber persoana depozitarului si sa intocmeasca un inscris constatator al
contractului. Depozitul bunurilor aduse de calatori in unitatii hoteliere (art. 2127 Cod
civil®).

Depozitul este neregulat ( art. 2105 C.civil ) cand are ca obiect bunuri fungibile
si consumtibile, care nu trebuie sa fie restituite in individualitatea lor, ci prin alte lucruri
asemanatoare. La implinirea termenului, depozitarul va restitui alte bunuri de acelasi
gen, cantitate si calitate.

Contractul de depozit se deosebeste de alte contracte. Astfel, el se
distinge de contractul de imprumut de consumatie (mutuum); desi la ambele contracte
are loc predarea lucrului, in cazul depozitului bunul se va restitui, pe cand la imprumutul
de consumatie bunul se foloseste. In cazul comodatului®,

comodatarul poate folosi bunul, pe cand depozitarului ii este interzis acest lucru;

52 ART. 2123. Plata remuneratiei

(1) Daca nu s-a convenit altfel, plata remuneratiei catre depozitar se face la data restituirii bunului.

(2) In lipsa de stipulatie contrara, daca restituirea are loc inainte de termen, depozitarul nu are dreptul dect la partea
din remuneratie convenita, corespunzatoare timpului cat a pastrat bunul.
53 Raspunderea pentru bunurile aduse in hotel

(1) Persoana care oferd publicului servicii de cazare, denumitd hotelier, este raspunzatoare, potrivit regulilor privitoare
la raspunderea depozitarului, pentru prejudiciul cauzat prin furtul, distrugerea sau deteriorarea bunurilor aduse de client in
hotel.

(2) Sunt considerate ca fiind aduse in hotel:

a) bunurile aflate in hotel pe perioada cazarii clientului;

b) bunurile aflate in afara hotelului, pentru care hotelierul, un membru al familiei sale ori un prepus al hotelierului isi
asuma obligatia de supraveghere pe perioada cazarii clientului;

¢) bunurile aflate in hotel sau in afara acestuia, pentru care hotelierul, un membru al familiei sale ori un prepus al
hotelierului isi asuma obligatia de supraveghere pentru un interval de timp rezonabil, anterior sau ulterior cazarii clientului.

(3) Hotelierul raspunde si pentru vehiculele clientilor lasate in garajul sau in parcarea hotelului, precum si pentru
bunurile care, In mod obisnuit, se gasesc in acestea.

(4) In lipsa de stipulatie contrara, dispozitiile prezentei sectiuni nu se aplica in cazul animalelor de companie.
54 Contract real prin care o persoana numita comodant da cu imprumut unei alte persoane numite comodatar un bun
neconsumptibil pentru a se folosi de acesta in mod gratuit.



comodantul nu poate cere restituirea bunului decat la termenul stabilit, pe cand
deponentul il poate cere si mai inainte; in timp ce comodatul este in esenta lui gratuit,
depozitul poate fi si oneros. Deosebirea de mandat consta in faptul ca, in timp ce
depozitarul pastreaza un lucru, mandatarul este obligat sa faca ceva.

Depozitul comercial

Depozitul comercial, spre deosebire de cel civil, este un contract cu titlu oneros,
depozitarul fiind platit pentru serviciile sale prin taxa de depozit, calculata in functie de
spatiul de depozitare afectat si de durata depozitului. Art.3 pct.19 considera fapta de
comert si depozitele pentru cauza de comert. Asemenea depozite sunt considerate fapte
de comert doar dacd au o cauza comerciala, adica sa fie legate de operatiuni comerciale;
de exemplu marfurile depozitate au fost cumparate pentru a fi revandute.

Contractul international de depozit, este contractul comercial prin care o parte -
deponent- da spre pastrare unei alte parti - depozitar - cu sediul sau domiciliul in alt
stat, un bun sau bunuri,cu obligatia acestuia ca, in schimbul unei sume de bani - taxa
de depozit - sa le conserve, sa le pazeasca i sa le restituie la prima cerere.

Caractere juridice. Contract real, oneros, voluntar si regulat, sinalagmatic si
comutativ.

Forma contractului .



Contractul comercial de depozit de marfuri in magazii generale se incheie, sub
sanctiunea nulitatii, in forma scrisa prin intocmirea a trei inscrisuri cu continut identic,
respectiv talonul, recipisa de depozit si warantul .

Talonul ramane in registrul administratiei depozitului si are valoare probatorie,
dovedind existenta contractului de depozit. Recipisa de
depozit si warantul sunt titluri de (titluri comerciale de valoare), care incorporeaza
marfa aflatd in depozit si se remit deponentului.

Recipisa de depozit este un inscris care confera titularului dreptul de proprietate
asupra marfurilor depozitate in magazii specializate (docuri, antrepozite etc.).

Warantul este inscrisul care confera calitatea de titular al unui drept de gaj asupra
marfurilor depozitate.

Obligatiile partilor contractante.

Obligatiile deponentului.

1) sa remita depozitarului bunul sau bunurile;

2) sd plateasca taxa de depozit,

3) sa despagubeasca pe depozitar de cheltuielile facute, eventual, pentru
pastrarea bunurilor.

Obligatiile depozitarului.

1) sa pastreze bunurile date in depozit;.

2) sa nu foloseasca bunurile date In depozit;

3) sa restituite bunurile la termenul stabilit sau la prima cerere a acestuia;

4) sa-si indeplineasca eventualele angajamente suplimentare asumate.

Legea aplicabila contractului international de depozit.

Cat priveste conditiile de fond si efectele, contractului international de depozit,
in absenta unor reglementari uniforme, ar urma sa fie supusa, conform principiului lex
voluntatis, legii alese de parti. In ticerea partilor, practica supune contractul legii in
vigoare la sediul depozitului, care reprezinta si sediul partii cu obligatia caracteristica,
respectiv depozitarului si lex executionis.

In general, locul unde marfa este depozitata si conservata este precizat de parti

sau poate fi usor determinat. Daca locul depozitului nu este determinat si nici 60



determinabil, 1n situatii cu adevarat de exceptii deci, doctrina a recunoscut competenta
subsidiara a legii locului unde marfa a fost predata sau a legii locului de incheiere a
contractului de depozit®®.

Forme ale contractului de depozit intilnite in cadrul relatiilor comerciale
internationale.

Depozitul pentru paza si supravegherea bunurilor.

Acesta se incheie pentru paza si supraveghea unor bunuri ca: obiecte pretioase,
blanuri, covoare, automobile etc.. Acesta este un contract particular in care depozitarul
isi asuma obligatia de a supraveghea obiectele depozitate si uneori de a le acorda
ingrijirile necesare®®. Un astfel de depozit este intotdeauna cu titlu oneros. Depozitul
hotelier.

Un depozit frecvent, in turismul international, este depozitul hotelier prin care
bunurile clientilor ce locuiesc intr-un hotel sunt date *’in depozit’’, spre paza, acelui
hotel; acest depozit este insa®" un depozit necesar. Depozitul hotelier este, de fapt, un
accesoriu al contractului hotelier, al contractului de turism ori al altor raporturi
juridice®®. Reglementarea acestui depozit, separat de raportul juridic al cirui accesoriu
este, se impune totusi, cel putin pentru urmatoarele motive: interesele generale reclama,
in acest domeniu, un regim juridic unitar, spre deosebire de regimul contractului
principal care poate fi diferit de la caz la caz si guvernat de conventia
partilor;Dispozitiile previzute de Codul civil®® pentru hoteluri si hanuri sunt aplicabile
s1 camerelor din statiuni, balneo-climaterice, din case de odihna sau de turism etc..
Dovada depozitului hotelier se poate face cu orice mijloc de proba indiferent de valoarea
bunurilor depozitate®®. Pentru furtul sdvarsit de strdini, hotelierul este exonerat de

raspundere doar daca dovedeste ca s-a comis "cu forta majora", de exemplu cu ocazia

% H.Batiffol, Traite de droit international prive, editia alV-a, nr 586;H.Batiffol,Les conflicts de lois en matiere de
contracts,nr241-243
% Ripert, Boulanjer, Droit civil, tit.11,n.2285; Tunc,Lecontract de garde,Paris, 1941
57 Calatorul 1si alege liber hotelul, insd este nevoit si aduci lucrurile sale la acel hotel si deci depozitul are in acest caz
caracter oarecum necesar.
%8 Francisc Deak, Tratat de drept civil.Contracte speciale, Ed Actami, Buc.,1999, p 424
% Art. 2137

Localuri asimilate hotelurilor

Dispozitiile prezentei sectiuni se aplicd in mod corespunzator si bunurilor aduse in localuri destinate spectacolelor
publice, sanatorii, spitale, restaurante, pensiuni, vagoane de dormit si altele asemanatoare.
80 Art. 2133 C. Civ.
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cutremurului, inundatiei etc.

Desi legea nu precizeaza, este evident ca hotelierul nu raspunde daca paguba a
fost cauzata de cdlator sau de persoane pentru care raspunderea i1 revine lui (inclusiv
vizitatorii lui). In caz de culpa comuns, hotelierul urmeaza si fie exonerat partial.
Depozite cuprinse in alte contracte.

In comertul international existd multe operatii comerciale care presupun - in
derularea lor - si un contract de depozit, precum vanzarea prin consignatie - ipoteza in
care consignatarul este si depozitarul marfurilor consignantului, sau concesiune
comerciala - contract in cadrul caruia, concesionarul este si depozitarul marfurilor
concedentului.

Depozitul bancar.

Interesul marilor banci a determinat reglementarea contractului de depozit
bancar. Acesta este o variantd de depozit neregulat. Depozitul neregulat intervine ori de
cate ori 1n locul bunului primit in depozit, depozitarul este autorizat sa restituie lucruri
de acelasi fel, cantitate sau calitate®?.

Contractul de depunere de sume de bani la banci constituie o varietate a
contractului de depozit neregulat, incheiat intre bancd in calitate de depozitar si o
persoana fizica sau juridica, in calitate de deponent prin care depozitarul se obligad sa
pastreze sumele de bani depuse si sd le restituie la cerere, cu dobanzile aferente,
titularului depunerii sau reprezentantului sau.

Concluzii, probleme de drept comparat.

Dupd cum se poate observa, in cadrul relatiilor comerciale internationale se
intrebuinteazd mai multe feluri de contracte de depozit. Dintre acestea un interes
deosebit prezintd depozitul de marfuri in magazii generale, antrepozite, docuri etc..
Acesta este un contract real ce se perfecteazd in forma scrisd prin intocmirea a trei
inscrisuri cu continut identic, respectiv talonul, recipisa de depozit si warantul.

Dreptul englez, cunoaste o reglementare diferitd, in sensul ca depozitarul
elibereaza doar recipisa de depozit, eventualul gaj realizandu-se prin girarea acestuia.

Warantul, ca forma speciala a contractului de gaj prezinta avantajul de a crea

61 Brindusa Stefanescu, I. Rucareanu, Dreptul Comertului International, Ed. Didactica si pedagogica, Buc. 1983, p162
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posibilitatea deponentului sd instrdineze marfa din depozit, desi aceasta este gajata.

In ceea ce priveste legea aplicabild contractului de depozit, se intilnesc unele
reglementari diferite in sistemele de drept. In comertul international majoritatea
sistemelor de drept sunt guvernate de principiul lex voluntatis conform caruia partile
sunt libere sa aleaga legea aplicabila contractului .

Dreptul romanesc®, dispune: >’Contractul este supus legii alese prin consens de
partii’’ - fara a conditiona in vreun fel alegerea partilor. Alte sisteme de drept limiteaza
facultatea partilor cu privire la desemnarea legii contractului, de a avea o anumita
legatura obiectivad sau semnificativa cu contractul. Spre exemplu in Germania si Belgia,
partile desemneaza expres sau implicit legea aplicabild contractului, iar in absenta unei
astfel de alegeri, organul de jurisdictie cauta sd stabileasca vointa lor prezumata; in
Spania si Turcia, lex contractus trebuie sa fie determinata in mod expres; in Anglia si
Italia, legea care va carmui contractul poate sa fie indicata expres sau implicit fara a fi

relevant comportamentului partilor, ulterior momentului actului.

6.2.2. Contractele internationale de transfer de tehnologie

6.2.2.1. Notiuni generale
Contractul are o consfinitire pe plan international, la nivelul documentelor
internationale. In anul 1974 Adunarea Generali a Organizatiei Natiunilor Unite a
adoptat ,, Carta drepturilor si obligatiilor economice ale statelor”, document de aplicatie
mondiala, prin care se reconfirma dreptul statelor, indiferent de intinderea geografica,
de puterea economica sau de alte criterii, de a avea acces liber la tehnologia avansata.
Tratatul de la Marachesh®®, care infiiteazd Organizatia Mondiald a Comertului,

confirma dreptul de acces al statelor la tehnologia avansata.

62 Art.2640 C. civ.,art.3 siart.4 din Conventia de la Roma 1980

8 Actul final al Rundei Uruguay (Runda Uruguay a fost o rundd de negocieri comerciale care s-a desfdsurat intre
septembrie 1986 si aprilie 1994 si a dus la transformarea GATT (General Agreement on Tariffs and Trade) in OMC
(Organizarea Mondiald a Comertului). A fost initiata la Punta del Este in Uruguay(de unde si numele) si au fost urmata
de negocieri la Montreal, Geneva, Bruxelles, Washington D.C. si Tokyo. La final au fost semnate 20 de acorduri - Acordul
de la Marrakesh. Au participat 125 de tari.
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6.2.2.2. Contractul de licenta de brevet
Caracteristici.

Este un contract consensual®,este un contract sinalagmatic®, de reguld, incheiat
pe 0 perioada determinata, este un contract nenumit. Din punct de vecere al formei
contractul trebuie incheiat in forma scrisa ca o conditie ad validitatem.

Definitie.

Este contractul care se incheie intre titularul unui brevet, in calitate de licentiat
si licentiatar, prin care, in schimbul platii, primul (licentiatul) transmite celui deal
doilea (licentiatarului) dreptul de a utiliza, de a folosi inventia protejata prin brevet.
Continutul contractului. Obligatiile partilor.

Licentiatul se obliga:

- sa transmita licentiatarului folosinta inventiei respective;

- sa-i acorde licentiatarului asistenta tehnica in utilizarea inventiet;

- sa nu licentieze respectivul brevet unor potentiali licentiatari concurenti;

- sa puna la dispozitia licentiatarului know-how-ul legat de exploatarea
inventiei;

- sd perfectioneze inventia, pe parcursul contractului.

Licentiatarul se obliga:

- sd protejeze 1n tara sa brevetul in cauza;

- sda beneficieze de know-how si asistenta tehnica din partea cedentului;

- sa actioneze in contrafacere orice persoana care are drepturile nascute din
brevetul de inventie.

- sa nu sublicentieze inventia;

- sa-[ plateasca pe licentiat.

De regula, plata presupune o suma modica, platita la incheierea contractului, la
care se adaugd anuitdti calculate asupra cifrei de afaceri realizata de licentiatar prin

utilizarea inventiei respective.

8 Principiu ce guverneazi, in sistemul Codului civil romén, incheierea actelor juridice civile si de specificul cireia este
recunoasterea valabilitatii contractului incheiat prin simplul acord de vointa al partilor, indiferent de forma in care acestea
se exteriorizeaza.

8 Contract ce naste, din momentul incheierii acestuia, obligatii reciproce si interdependente in sarcina ambelor parti
(denumit si bilateral).
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Legea aplicabila

a) Partile contractante pot alege legea aplicabila contractului.

b) Daca nu au ales-o, se va aplica legea 1n vigoare la sediul licentiatului (debitor
al prestatiei caracteristice), cu respectarea normelor de aplicatiune necesara de la locul
utilizarii inventiei.
6.2.2.3. Contractul de cesiune de brevet
Defintie

Este contractul prin care, in schimbul unei plati, cedentul vinde cesionarului
inventia 1n cauzd. Contractul poate fi incheiat sub doud forme si anume:

- cesiune totala — cand cedentul vinde cesionarului inventia in cauza si dreptul
absolut de licentiere a acesteia;

- cesiune partiala — cedentul vinde brevetul si dreptul de licentiere, dar 1si retine
pentru sine dreptul de a utiliza inventia in interes propriu (acesta isi rezerva dreptul de
exploatare, putand folosi inventia in interes propriu fara a putea fi acuzat de
contrafacere).

Continutul contractului. Obligatiile partilor.

Cedentul se obliga:

sa primeasca integral remuneratia datoratd de cesionar;

sa transrnita cesionarului proprietatea inventiei in cauza;

sa pund la dispozitia cesionarului know-how-ul legat de exploatarea inventiei;

sa nu licentieze tertilor acea inventie;

- sa respecte caracterul exclusiv si total al cesiunii.

Cesionarul se obliga:

- sa protejeze inventia respectiva in tara sa (dacd nu a fost protejata
anterior);

- sa protejeze drepturile personale de autor apartinand cedentului;

- sa actioneze in contrafacere orice persoana care are drepturile nascute din
brevetul de inventie;

- sa-1 plateasca pe cedent.

Plata presupune:
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Legea aplicabila

Partile contractante pot alege legea aplicabila contractului, daca nu au facut-o,
contractul va fi guvernat de legea in vigoare la sediul cedentului (debitor al prestatiei
caracteristice).
6.2.2.4. Contractul de know - how.

Contractul de know-how este contractul prin care una dintre parti, numita
comunicant de know-how, transmite celeilalte parti, numita beneficiar, contra unui
procent (redevente), cunostintele tehnice nebrevetabile sau brevetabile, dar
nebrevetate incd, necesare pentru fabricarea, functionarea, Iintretinerea ori
comercializarea unor marfuri sau pentru elaborarea si punerea in lucrare a unor
tehnici sau procedee.

Notiunea de know-how cuprinde ® urmaitoarele elemente:

a) abilitatea si dexteritatea tehnica a unui ,.tehnician” pe care a dobandit-o in
privinta unor operatii in care s-a specializat.

b) experienta tehnica - experienta dobandita de catre un tehnician .

C) cunostintele tehnice - cunostintele dobandite in tehnica curenta; cunostintele
rezultate din asimilarea progresului tehnic, privind administrarea Intreprinderii, privind
rezultatele din cercetarea stiintifica;

d) procedee si mijloace tehnice de aplicare - se referd® la o grupare de operatii

tehnice dispuse intr-o ordine anumita vizand finalizarea operatiunii principale.

Natura juridica

Prima observatie care se impune este de a inlatura confuzia care se face intre
contractul de know-how si contractul de licentd asupra unui brevet. In timp ce
contractul de licenta transmite unei alte persoane dreptul de a exploata inventia
brevetata, ceea ce implica obligatia pentru titularul de brevet de a nu exercita dreptul
de interdictie pe care legea i-l atribuie spre a-1 ocroti impotriva tertilor, contractul de
know-how transmite dreptul la cunostintele furnizorului catre beneficiar, cu efecte
relative.

Prin contractul de licenta de brevet, titularul brevetului isi asuma o obligatie de a
nu face - pe cand posesorul contractului de know-how da nastere la o obligatie de a
face 1n persoana furnizorului.

Contractul de know-how se deosebeste de contractul de antrepriza® prin aceea
ca obligatia pe care o creeaza in sarcina furnizorului de know-how este una de
mijloace si nu o obligatie de rezultat cum este aceea a antreprenorului. Contractul de

% T.R. Popoescu - Dreptul comertului international, Bucuresti, 1975
87 D. Mazilu - Dreptul comertului international, Editura Lumina LEX, Bucuresti 2000, p. 282
8 1. Macovei - op. cit., p. 295
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know-how se deosebeste si de contractul de vanzare-cumparare sau de locatiunea
de lucruri deoarece el nu poate transmite cu efecte erga omnes proprietatea sau
folosinta elementelor incorporate pe care le presupune in mod necesar. Know-how-
ul se caracterizeaza printr-o noutate relativa, spre deosebire de inventie - de exemplu
- care se defineste prin noutate absolutd si este nebrevetat si de cele mai multe ori
nebrevetabil.

Incheierea contractului.

Problema specificd pe care o ridica incheierea contractului de know-how este
aceea a mijlocului juridic de asigurare a pastrarii secretului divulgat de furnizor, in
calitate de ofertant, potentialului beneficiar spre a-1 determina sa incheie contractul.
Un prim mijloc este acela al unui angajament unilateral din partea destinatarului
ofertei - angajament asumat anterior inceperii negocierilor pentru incheierea
contractului prin care se obligd sa pastreze confidentialitatea informatiilor primite.

Un al doilea mijloc® este acela care consti in incheierea unei conventii ad-hoc,
cunoscuta sub denumirea de "contract de optiune" . Prin acest contract de optiune o
parte se obligd sa comunice unele elemente ale know-how-ului sau, iar cealalta parte
se obliga sa le trateze ca strict confidentiale, sa nu le divulge si sd nu le exploateze
decat dupa incheierea contractului.

Clasificarea contractului.
Contractele de know-how se pot clasifica dupa urmatoarele criterii.

1. Dupi gradul de complexitate a operatiunilor’® de efectuat contractele de
know-how se tmpart in:

1.1. contracte prin care se transferd o tehnologie sau un procedeu, in stadiul
determinat de momentul incheierii, prin acte simple;

1.2. contracte care cuprind aceleasi operatiuni de transfer, dar prin acte
mai complexe si succesive, stabilite in mai multe faze;

1.3. contracte prin care se transfera produse si procedee tehnice dintr
un domeniu de activitate, care au rezultat din cercetari proprii sau se vor obtine
succesiv, pe o perioada de timp determinata;

2. In raport cu gradul de interferenti cu alte operatii tehnico-economice,
contractele de konw-how pot fi:

2.1. cand transferul nu este conditionat de o alta operatiune;
2.2. combinat, cand transferul este accesoriu a altor operatii.

2.3. complementar, cand conditiile de transfer necesare realizarea unor
conditii distincte, se stabilesc separat.

Obiectul contractului.
Obiectul contractului de know-how il constituie transferarea cunostintelor tehnice

% Andre Francon, Know-how - propriete industrielle, Dijon, 1974, p. 310
0 D. Mazilu, op. cit, p.264
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de catre furnizor si plata pretului de catre beneficiar. Este caracteristic abilitatii
tehnice faptul ca acesta nu poate fi disociata de persoana specialistului.

Cuantumul redeventelor va fi stabilit in functie de urmatoarele criterii: gradul de
noutate al cunostintelor transmise; complexitatea cunostintelor comunicate;
calitatea marfurilor realizate prin cunostintele tehnice transmise; transmiterea cu
promptitudine a perfectionarilor continue; insemndatatea ramurii de activitate
industriald sau comerciald carora le apartin cunostintele;

domeniul in care se utilizeaza cunostintele.

Obligatiile partilor.
Obligatiile furnizorului de know-how.

Sa transmita beneficiarului cunostintele stabilite in contract, sa-i asigure
utilizarea acestora, sa asigure asistenta tehnica pe perioada contractului.

Daca ulterior incheierii contractului furnizorul dobdndeste un brevet pentru
cunostintele ce fac obiectul contractului de know-how, el nu poate opune acesta
beneficiarului. Daca o terta persoana obtine un brevet asupra cunostintelor transmise
de furnizor acesta este indreptatit, dupa caz, sd inceteze plata redeventelor, sa ceara
reducerea lor sau rezilierea contractului.

In situatia in care contractul de know-how are un caracter exclusiv, furnizorul
este obligat sa pastreze fatd de terti secretul cunostintelor tehnice transmise
beneficiarului pe intreaga durata de valabilitate a contractului, iar daca partile o
convin si dupa expirarea acesteia pe o durata rezonabila in raport cu imprejurarile.

De asemenea furnizorul mai poate fi tinut sa acorde beneficiarului:

garantii asupra rezultatului; dreptul de folosire a marcii sale de fabrica; sd comunice
perfectiondrile ulterioare; obligatia de garantie de vicii ascunse.

Obligatia beneficiarului de know-how.

Principala obligatie™ a beneficiarului este de a plati pretul stabilit. Plata unui
know-how poate consta intr-o suma de bani, in produse sau in alte cunostinte
tehnice. O alta obligatie a beneficiarului este aceea de a pdstra secretul cunostintelor
transmise de furnizor pe toatd duratd de valabilitate a contractului.

Beneficiarul trebuie sa asigure mentinerea calitatii marfurilor produse si
comercializate de furnizor ori de cate ori furnizorul ii confera dreptul de a aplica
marca sa pe marfurile fabricate sub licenta.

Obligatia de a-si comunica reciproc perfectionarile aduse cunostintelor tehnice
transmise de furnizor beneficiarului. La expirarea contractului’® de know-how atat
beneficiarul cat si furnizorul sunt indreptatiti sd exploateze gratuit si in deplina
libertate cunostintele ce au facut obiectul contractului.

Legea aplicabila.

Daca partile nu au ales lex contractus se va aplica legea sediului furnizorului de

"L B. Stefanescu, I. Rucireanu op.cit. p.221
2 T.R. Popescu op..Cit.,p.177
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know-how, ca lege a partii careia 1i incumba prestatia caracteristica. Cand obligatia
de a comunicare reciproca a perfectionarilor cunostintelor tehnice, in imprejurarile
concrete ale cauzei, face dificil de stabilit care parte executa prestatia caracteristica,
se va aplica legea tarii care, luand in consideratie toti factorii relevanti, prezinta cele
mai semnificative legaturi cu contractul.

6.2.2.5. Contractul international de consulting - engineering. Semnificatia si
definitia notiunii de consulting-engineering.
In Marea Britanie, acest termen se folosea cu sensul de constructie mecanica,

astfel numeroase societati care cuprindeau in obiectul lor de activitate acest termen nu
erau in realitate decat ateliere de fabricare a produselor mecanice. In Statele Unite ale
Americii termenul a fost initial folosit pentru a desemna o largd gama de activitati
conceptuale sau operationale subliniind arta si stiinta inginerului.

Definim notiunea de engineering ca fiind acea activitate care include atat
cercetarile preliminare de ordin economic si financiar, inclusiv examinarea resurselor
desfacere si altele, care permit luarea unor decizii fundamentale cu privire la solutia
tehnica si la rentabilitatea investitiei, cat si concretizarea intr-un proiect general de
executie a solutiei adoptate inclusiv a devizului estimativ, iar faza de executie priveste
elaborarea planurilor de detaliu, alegerea echipamentului tehnic si a constructorului,
stabilirea ritmurilor de livrare a utilajelor si de montaj a acestora, pentru ca in final sa
includa controlul lucrarilor executate si supravegherea receptiei’>.

Neavand reglementari proprii, practica comertului international a creat anumite
uzante, materializate in contracte model si conditii generale, elaborate de organisme
internationale sau asociatii profesionale si care se vor aplica in temeiul principiului
libertatii contractuale, in masura in care dispozitiile imperative ale legii competente sa
cArmuiasca contractul o permit”,

Organizatia de consulting-engineering.

Consulting-ul, constd in acordarea de asistentd in vederea organizarii unor
activitati economice, a perfectionarii conducertii si functiondrii unor intreprinderi.

Engineering-ul reprezinta ansamblul de operatii, in special de ordin intelectual,

3 V.Babiuc, Contractul de engineering, in Dreptul comertului international, Ed.Atlas Lex, Bucuresti, 1994, p.148-149.

7 Astfel in Franta - Federatia Internationala a inginerilor consultanti; Federatia de constructii si lucriri publice; In Anglia
- Institution of civil Engineers; The Associations of Consulting Engineers; Institution of Electrical Engineers Model Form
of conditions of export-contrats:
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care urmaresc realizarea de investitii in conditii de eficientd maxima si care reprezinta
totalul activitatilor anterioare, concomitente si ulterioare ce insotesc realizarea unui
proiect dat’™. Activitatea de engineering cuprinde mai ales prestatii legate de executarea
obiectivului de investitii’®. Dupa obiectul lor de activitate, organizatiile de engineering
pot fi clasificate altfel:

- . Organizatii specializate in proiectare si constructii,;

- . Organizatii specializate in organizarea §i conducerea activitatii intreprin-
derilor care executa prestatii specifice managementului;

- . Organizatii specializate in cercetare-elaborarea  de noi procedee

tehnologice, marfuri cu introducerea lor in fabricatie sau in circuitul comercial”’.

Caracterele juridice ale contractului de consulting-engineering.

Contractul C.E este un contract sinalagmatic (bilateral), cu titlu oneros, intuitu personae,
comutativ, cu executare succesiva si consensual.

Incheierea contractul de consulting-engineering.
In practica internationald, acest contract poate apare in doud ipostaze: a) ca un

contract autonom, fiind incheiat de catre societatea de consulting-engineering, fie cu
antreprenorul sau furnizorul general, fie direct cu beneficiarul dintr-un contract complex

sau de constructii montaj; b) ca un contract accesoriu.

Efectele contractul de consulting-engineering.
Partile contractante.

In functie de tipul contractului incheiat, contract ,la cheie”, contracte separate
pentru fiecare operatiune si contracte combinate’® putem avea pirti contractante diferite.

Contractul ,,la cheie” - este acel contract in virtutea careia furnizorul 1i livreaza
clientului intreaga instalatie contractanta, in stare de functionare, fara ca la rindul sau,
clientul sa fi contribuit cu ceva, fara nici o obligatiei din partea acestuia decat de a plati
pretul. La acest tip de contract partile vor fi: beneficiarul sau clientul si organizatia de
engineering. La contractele separate pentru fiecare operatie pot aparea urmatoarele doua

situatii. O prima situatie cand beneficiarul poseda tehnologia el trebuie sa incheie

5 Vezi, St.Puiu, op.cit., p.233.

6 Activitatea cuprinde culegerea de date de teren, efectuarea pe baza lor a calculelor tehnice si stabilirea fluxurilor
tehnologice; elaborarea planurilor de ansamblu si de detaliu ale instalatiilor si echipamentelor, amplasarea optima a
acestora; stabilirea posturilor de lucru si a personalului eficient necesar, etc.)

7V Babiuc, op.cit, p.150.

8 T.R.Popescu, Contractul de engineering, in Dreptul comertului international. Tratat, Ed. Didactica si Pedagogica,
Bucuresti, 1976, p.401.
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contracte cu un antreprenor si cu furnizorul de utilaje. In situatia in care clientul nu are
tehnologia si trebuie sa o procure, va incheia in acest scop un contract cu tertul care i-0
va furniza, dar care in raport cu garantiile ce i s-ar cere va putea pretinde un control
asupra echipamentului si eventual, dreptul de a livra el o parte din acestea, precum si un
control asupra instalatiei. In alte cazuri tehnologia va putea fi procurata de citre furnizor.
La contractele combinate presupune ca in fata clientului se afla un furnizor general ce
isi asumd raspunderea realizdrii Intregii instalatii, mai putin constructiile civile care
urmeaza a fi infaptuite de cétre client. Obligatiile partilor.

Obligatiile organizatiei de engineering.
Principala obligatie a organizatiei de engineering consta in executarea prestatiilor

intelectuale, gama vasta de prestatii care poate cuprinde:

- Intocmirea studiilor tehnico-economice, vizand stabilirea oportunitatii si
energetice, cailor de comunicatie, fortei de munca, alegerea si definirea procesului
tehnologic, organizarea obiectivului, etc.;

- intocmirea listelor si caietelor de sarcini pentru furnizarea materialelor si
echipamentelor;

- analiza ofertelor primite si transmiterea comenzilor; participarea la adjudecarea
lucrarilor;

- incheierea contractelor cu furnizorii si antreprenorii;

- daca organizatia de engineering a adus propriul sau know-haw, in raport de
valoarea acestuia poate Incheia un contract separat;

- sd pastreze confidentialitatea asupra cunostintelor tehnice primite de la
beneficiar, de a pastra secretul asupra realizarilor si rezultatelor obtinute;

- sa notifice beneficiarului eventualele inexactititi ale desenelor sau
specificatiilor cand acestea sunt furnizate de catre beneficiar conform contractului;

- prestatia intelectuald de a califica personalul beneficiarului.

- raspunderea de a garanta obtinerea performantelor stipulate in contract.

- coordonarea, conducerea si supravegherea lucrarilor de constructii-montaj, a
furnizorilor de echipamente, Incercari, receptii.

Obligatiile beneficiarului.
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Principala obligatie a beneficiarului este de plata a pretului. Beneficiarul are
obligatia de a pastra secretul specificatiilor si al desenelor. Este deosebit de important
sd se mentioneze in contract si momentul transferului catre beneficiar al dreptului de
proprietate asupra specificatiilor, desenelor si a diverselor date tehnice, cu scopul ca
acesta sa le utilizeze pentru intretinere, reparatii, producerea unor piese de schimb cu o
uzura de mare frecventd, insd nu si al dreptului de a construi instalatii. O obligatie de
frontiera, asumata de societate este cea de colaborare in realizarea obiectivului care
formeaza obiectul contractului.

Legea aplicabila contractului de consulting-engineering.

In practica contractuala internationald se utilizeaza, in materie, fie contracte-
model, elaborate de asociatii de ingineri consultanti, specializati pe domenii, fie conditil
generale elaborate de asemenea asociatii sau de organisme ONU. Alegerea legii
aplicabile contractului trebuie sd fie expresa sau sa rezulte neindoielnic din cuprinsul
acestuia sau din circumstante (art. 74). In lipsa unei legi alese in consens de citre parti,
contractul este supus legii statului cu care are legaturile cele mai stranse. Se considera
ca exista atare legaturi cu legea statului in care debitorul prestatiei caracteristice are, la
data incheierii contractului, dupa caz, domiciliul sau, in lipsa, resedinta, ori fondul de
comert sau sediul statutar. Contractul de engineering, cu multitudinea sa de obligatii, de
naturi diferite, poate fi apreciat ca are drept prestatie caracteristica cea de natura
executdrii de lucrdri sau a prestarii de servicii®® si, in consecintd, lex contractus va fi
legea tarii prestatorului si anume, legea tarii unde isi are sediul organizatia de
engineering. Nu este acceptata divizarea contractului in sensul supunerii fiecarei
obligatii legii tarii In care se executa.

In ipoteza in care nu se poate stabili care obligatie este caracteristicd, se va adopta

solutia supunerii contractului de engineering legii tarii in care s-a incheiat contractul.

7 Astfel, in 1957, Federatia Internationala a Inginerilor Consultanti si Federatia de Constructii si Lucriri Publice au elaborat
Conditions of contract (international) for work of civil engineering construction with forms of tender and agreement, iar
in 1963 au elaborat Conditions of contract (internattional) for electrical and mechanical works; contracte model au fost
elaborate, spre exemplu, de cétre Association of Consulting Engineering, The Institution of Civil Engineers, The Institution
of Electrical Engineers (Model Form of conditions of export contract).

8 Victor Babiuc - Contractul de engineering, in Dreptul comer{ului international, Editura Atlas Lex, 1994, pag. 157
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6.2.2.6. Contractul international de franciza.
Notiuni introductive.
Istoricul francizei.

Aparitia francizei a fost determinatd de necesitatile de distributie a
supraproductiei aparutd dupa anii '50, prin acoperirea unei cat mai largi piete fara a
prejudicia asupra calitatii ofertei comerciale.

Cadrul legal si institutional.

Péana in prezent, numai in SUA, Romaénia si Republica Moldova au fost adoptate
legi speciale pentru activitatea de franchising. In alte tari (Franta, Germania, Rusia)
cadrul legal se contine in alte legi (cod civil, activitatea de antreprenoriat etc.) sau este
reglementat prin acte normative adoptate de guvern sau organizatii neguvernamentale
specializate.

Sub aspect institutional, sistemul de franchising este reprezentat si promovat de
citre Federatia Europeana de Franchising (FEF). In tara noastri o reglementare in
aceasta materie a intervenit prin Ordonanta Guvernului nr. 52/1997 privind regimul
juridic al francizei aprobata, cu modificari, prin Legea nr. 79/1998.

Contractul de franciza.

Notiune, structura.

Functia definitorie a francizei consta in aptitudinea acesteia de a transpune pe o
alta piata, in aceleasi conditii si parametri, o afacere care si-a dovedit deja succesul pe
o alta piata®..

<<Franciza este un sistem de comercializare a produselor, serviciilor si
tehnologiilor, bazat pe o colaborare stransa si continua intre persoane fizice si juridice,
independente din punct de vedere financiar, prin care o persoand, denumitd francizor,
acorda unei alte persoane, denumita beneficiar, dreptul de a exploata o afacere, un
produs sau un serviciu>>. Contractul de franciza este contractul de concesiune in care
licenta de marcd ocupa cel mai mare loc.
Clasificarea francizelor.

1. In doctrind si practica internationald, franciza se clasifica, in functie de

81 Gheorghiu Ghe.,Turcu Gabriel - Revista de drept comercial, Nr. 3/2000, pag.49.
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obiectul ei, n trei categorii principale:

A. Franciza industriala (sau de productie), vizeaza productia de bunuri.

B. Franciza de distirbutie (sau de produse), franchisorul este, fie un producator,
care desface produsele sale prin intermediul unui francizat, fie un angrosist, care revinde
produsele sub marca sa unor francizati.

C. Franciza de servicii.

Franchisorul care a pus la punct 0 metoda sau tehnica specifica de prestare a
serviciilor, autorizeaza pe francizat sa utilizeze aceste metode si tehnici in prestarea
aceluiasi gen de servicii.

Il. Dupad nivelul de intermediere.

*Franchisingul direct. Existd un singur franchisor care colaboreaza in direct cu
mai multi francizati din diferite teritorii.

* Master franchising. Franchisorul semneaza un acord de franciza principala cu
un subfranchisor pe un anumit teritoriu, iar acesta, la randul sau - semneaza contracte
de franchising cu mai multi francizati in cadrul teritoriului respectiv.

1. Dupa gradul de participare a partenerului la capital.

» Fondarea intreprinderii de catre francizat.
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» Fondarea intreprinderii in comun.

« Atragerea in calitate de fondator a organelor puterii locale.

IV. Dupa modalitatile particulare de exploatare a francizei, aceasta se clasifica
in mai multe categorii:

Franciza financiara este intalnitd 1n proiectele investitionale care necesita
mobilizarea de mari capitaluri, precum cele din domeniul hotelier sau al restaurantelor.

Franciza de stand. Acest sistem permite deschiderea unor mici centre care nu
necesitd un efort investitional mare din partea beneficiarului

V. In raport cu partile din contractul de francizd: francizorul si beneficiarul sau
francizatul.

1) In ce priveste francizorul, deosebim:

1 .a. Polidistributia (retele mixte).

1.b. Polifranciza creeaza mai multe retele de franciza, dominate de o societate
holding.

1.c. Franciza incrucisata presupune un francizor ce devine beneficiarul unei alte
retele de franciza.

1.d. Franciza de stand (<< de colt >>). Un comerciant independent ofera, in
cadrul magazinului sau, posibilitatea vanzarii produselor fabricate de un producator
renumit, conform prescriptiilor acestuia.

l.e. Franciza internationala. Francizorul care infiinteaza intreprinderi in
strainatate sau isi extinde activitatea in diferite zone geografice externe, are la alegere
una dintre formele : franciza directa; in co-intreprindere si principala.

2) In ce priveste beneficiarul, amintim urmatoarele forme:

3) a. Multifranciza, subfranciza, ierarhizata, plurifranciza.

Caractere si natura juridica.

Contractul de franchising (cu sau fara elemente de internationalitate) se distinge
prin urmatoarele caractere juridice: este sinalagmatic, oneros, comutativ, consensual,
CU executare succesivd, iIntuitu personae este un contract numit. Contractul de franciza

are un statut juridic autonom, bucurandu-se de reglementari 75
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specifice proprii. Conceputd ca un << sistem substantial, identificat si reiterabil >>,
bazata pe comunicarea de know-how, franciza presupune, in esenta, conjuctia originaldi
a trei elemente: dreptul de proprietate asupra semnelor distinctive pentru francizori:
marca, firma, emblema, sigla, logo etc; dreptul de folosinta al unui knowhow, al unei
experiente; ansamblul de produse si/sau servicii si/sau tehnologii ce urmeaza a fi
exploatate si/sau dezvoltate.

Partile contractante si interesul lor.

Calitatea de francizor. Pentru ca un agent economic sa devina francizor, trebuie
sa indeplineasca, conform legislatiei urmatoarele conditii de baza: este titularul
drepturilor asupra unei marci inregistrate; confera dreptul de a exploata ori de a
dezvolta o afacere, un produs; asigura beneficiarului o pregatire initiala pentru
exploatarea marcii inregistrate; utilizeaza personal si mijloace financiare pentru
promovarea marcii sale, cercetarii si inovatiei, asigurand dezvoltarea si viabilitatea
produsului.

Interesul francizorului. Sa patrunda pe noi piete de desfacere, fara cheltuieli si
investitii; sa-si diversifice activitatea, operand actiuni de extindere si reinvestitii;
francizorul se va bucura de o suma platitd de beneficiar la incheierea contractului si de
redevente periodice rezultate din vanzarea produselor etc; nemaiavand grija
comercializarii marfurilor pe piata concesionarului, francizorul se poate concentra
asupra activitdtilor de productie si a integra activitatea concesionarului in politica sa
comerciala.

Avantajele francisorului. Extinderea afacerii cu investitii minime, obtinerea
veniturilor suplimentare, evitarea unor probleme legislative, economia de cheltuieli
general-administrative.

Dezavantajele francisorului. Nereusita eventuald a unui francizat se reflecta
asupra intregului sistem. Contradictia pozitiei francizatului in sistemul de franchising.

Calitatea de francizat.



Beneficiarul - este un comerciant persoana fizica sau juridica, selectionat de
francizor, care aderd la principiul omogenitatii retelei de franciza, asa cum este ea
definita de catre francizor.

a) Interesul beneficiarului (concesionarul-franchesee-ul). Beneficiarul
folosindu-se de numele, marca, experienta si tehnica comerciala a francizorului se poate
lansa pe o piata, pe care nu s-ar putea lansa singur prin mijloace proprii;

valorificand cu pricepere mijloacele puse la dispozitie de concedent, francizatul isi
poate asigura o clientela stabila si is1 poate extinde operatiunile comerciale,

Avantajele francizatului. Aderarea la o afacere de succes; instruirea
personalului si monitorizarea afacerii de catre francizor, extinderea experientei de
succes in cadrul sistemului, beneficierea de o gama larga de servicii din partea
francizorului, finantarea partiala din partea francizorului, avantaje bazate pe puterea
de cumparare a francizorului, protectia teritoriala bazata pe drepturile exclusive de
distributie.

Dezavantajele francizatului.

Costul francizei. Taxa initiala, royalty si taxa publicitara sunt uneori destul de
impovaratoare, in special cand vanzarile nu merg prea bine. Aderenta stricta la
operatiuni standardizate. Desi este proprietarul afacerii, francizatul nu este total
independent, incadrarea in anumite standarde fiind obligatorie. Restrictii asupra
cumpararilor. Francizorul deseori impune francizatilor cumpararea echipamentelor,
produselor, materialelor, etc. de la depozitele sale sau de la anumiti furnizori agreati de
francizor.

* Linie limitata de produse, programe de instruire necorespunzatoare, teritoriul
francizei este dificil de a fi impus pietei, francizatul nu este liber sa vanda franciza,
francizatul are mult mai putine parghii de influenta asupra francizorului. Reteaua de
franciza.

Art. 1 lit. e din O.G. 52/1997 defineste refeaua de franciza ca <<un ansamblu de
raporturi contractuale intre un francizor si unul sau mai multi beneficiari, in scopul
promovarii unei tehnologii, unui produs sau serviciu, precum si pentru dezvoltarea

productiei si distributiei unui produs sau seviciu>>. Francizorul poate sa incheie 77
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contractul de franciza direct cu beneficiarii din alta tara sau incheierea contractului de
franciza prin intermediul unei reprezentante.

O altd variantd este incheierea unui contract principal de franciza cu un
beneficiar aflat in tara unde se doreste a se patrunde. Prin acest contract francizorul
cedeaza subfrancizorului - beneficiarul principal - dreptul exclusiv de a deschide el
insusi unitdti francizate sau de a incheia contracte de sub-subfranciza cu beneficiarii din
tara respectiva. O altd forma de francizare externa constd in realizarea de catre
francizorul extern a unei societati mixte alaturi de un partener din tara in care doreste
sd-si dezvolte reteaua de franciza.

incheierea contractului.

Francizatul, s-a dovedit a fi in multe dintre situatiile intalnite, o persoana avand
un statut modest fard o experientd comerciala suficient de particularizatd. Pozitia
ingrata, de ignoranta pe care o are aspirantul la integrarea in retea, dublata de iluzia
“vie” a cdstigului profilat - ale carui implicatii, precum si a carui virtualitate nu le
vede - il determina deci pe “candidatul la integrarea in retea’ sa-si asume angajamente
pe care nu le poate aduce la indeplinire si sa acepte conditii financiare ruindtoare " .
Urmarind structura legii, in prezentarea noastra vom distinge o faza precontractuala (A),
o faza contractuald (B) si1 o faza postcontractuala (C).

(A) Faza precontractuala.

Aceasta este perioada primordiala a procesului de francizare, cand francizorul
face publice anumite informatii despre afacere cu scopul selectiei de francizati, iar
francizatii ,,aleg” francizorul pe baza informatiilor care li se pun la dispozitie. In cazul
in care cele doua parti cad la un acord echitabil, faza precontractuala se incheie cu
semnarea unui contract de rezervare. Cea mai importanta parte a contractului de
rezervare o reprezintd clauza de confidentialitate si non-concurentd, ambele parti se
obliga, indiferent de rezultatele negocierilor sa nu foloseascad informatii intr-un mod
care ar dezavantaja cealaltd parte.

(B) Faza contractuala.

Principalul interes al membrilor retelei este dezvoltarea acesteia. In functie de

necesitatile practice, urmatoarele clauze pot fi incluse in contractul de franciza:

9 Mocanu Mihaela -Revista de drept comercial, Nr. 7-8/2005, pag. 90 dreptul francizorului de a dezvolta
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conceptul de franciza; conditiile recuperarii de catre francizor a elementelor corporale
si incorporate care i apartin in caz de cesiune a drepturilor francizatului decurgand
din contract; conditiile de utilizare de catre francizat a semnelor de atragere a
clientelei apartinand francizorului; clauza de neconcurentta, clauza de
confidentialitate, clauza de exclusivitate teritoriala, clauza de aprovizionare exclusiva
sau clauza de preferinta in caz de instrainare a francizei. Exista anumite obligatii care,
fiind prevazute de lege, revin partilor chiar daca ele nu sunt indicate expres in
contractul de franciza.

Contractul de exclusivitate se va incheia la propunerea francizorului cu
respectarea urmatoarelor cerinte: dacd este incasatd o taxd de intrare in reteaua de
franciza, la semnarea contractului de franciza, suma privind drepturile de exclusivitate,
prevazuta in contract, este proportionald cu taxa de intrare si se adaugd la aceasta; in
lipsa unei taxe de intrare in sistem, modalitatile de rambursare a taxei de exclusivitate
sunt precizate in cazul rezilierii contractului de franciza®; taxa de exclusivitate poate fi
destinata pentru a acoperii o parte a cheltuielilor necesare implementarii francizei, sau
pentru a delimita zona, sau pentru know-how-ul transmis;

Contractul de exclusivitate trebuie sa prevada o clauza de reziliere, convenabila
ambelor parti, iar durata acestuia este determinata in functie de caracteristicile proprii
fiecarei francize.

In ce priveste pretul contractului de francizd numit redeventa (royalty), acesta
se plateste de catre francizat periodic, iar cuantumul sdu difera in functie de criteriile
alese de catre parti (procent din cifra de afaceri / marja comerciald sau o taxa fixa in
cazurile in care francizorul nu are un control eficient al volumului de vanzari). Taxa de
intrare se plateste o singura data si este destinatd sa acopere cheltuielile facute de
francizor in cadrul procesului de recrutare, precum si pentru asigurarea sprijinului
francizatului pana in ziva inaugurarii afacerii. Taxa de publicitate nu este un venit al
francizorului, ci este o suma destinata promovarii retelei de franciza. Taxa de
exclusivitate se datoreaza in cazul in care partile incheie un contract de exclusivitate n
beneficiul francizatului pentru o anumitd raza teritoriald. Taxa de training a
personalului francizatului acopera costurile francizorului cu masa, cazarea, calatoria,
precum si costul pregatirii propriu-zise. (B) Faza postcontractuala.

La incetarea raporturilor contractuale, relatiile dintre parti trebuie sa respecte
regulile unei concurente loiale. In acest sens vor fi incidente obligatiile asumate prin

clauza de confidentialitate sau clauza de_neconcurenta.

8 Se poate trage concluzia ci un contract de francizi se poate incheia si fird obligativitatea platii unei taxe de intrare.
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incetarea contractului de francizi.
Incetarea existentei uneia dintre parti; expirarea termenului pentru care a fost
incheiat contractul de franciza; anularea contractului de franciza, in conditiile dreptului

comun; rezilierea contractului, in cazul neexecutarii obligatiilor asumate.

Sa ne reamintim

6.2.3. Organizatia de consulting-engineering.

Consulting-ul, consta in acordarea de asistentd in vederea organizarii unor
activitati economice, a perfectionarii conducerii si functionarii unor intreprinderi.

Engineering-ul reprezinta ansamblul de operatii, in special de ordin intelectual,
care urmaresc realizarea de investitii in conditii de eficientd maxima si care reprezinta
totalul activitatilor anterioare, concomitente si ulterioare ce insotesc realizarea unui
proiect dat®. Activitatea de engineering cuprinde mai ales prestatii legate de executarea
obiectivului de investitii®®.

6.2.4. Caractere si natura juridica ale contractului de franchising.

Contractul de franchising (cu sau fara elemente de internationalitate) se distinge
prin urmatoarele caractere juridice: este sinalagmatic, oneros, comutativ, consensual,
CU executare succesivd, intuitu personae este un contract numit. Contractul de franciza
are un statut juridic autonom, bucurandu-se de reglementari specifice proprii.

-

i 6.3. Rezumat

8 Vezi, St.Puiu, op.cit., p.233.

8 Activitatea cuprinde culegerea de date de teren, efectuarea pe baza lor a calculelor tehnice si stabilirea fluxurilor
tehnologice; elaborarea planurilor de ansamblu si de detaliu ale instalatiilor si echipamentelor, amplasarea optima a
acestora; stabilirea posturilor de lucru si a personalului eficient necesar, etc.)
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In cuprinsul acestui capitol au fost prezentate contractele moderne de comert

international.

6.4. Test de autoevaluare a cunostintelor

1) Partile contractante au obligatia si-si comunice reciproc eventualele perfectioniri in cazul:
contractului de licenta de brevet;

contractului de cesiune de brevet;

contractului de leasing;

contractului de comunicare de know-how.

oo

2) Forma scrisa este ceruti ca o conditie ad validitatem in cazul:
a. contractului de depozit;
b. contractului de vanzare in consignatie;
c. contractului de know-how;
d. contractul de curtaj.

3) Clauza de nonconcurenta caracterizeaza:

a. contractul de leasing;
b. contractul de comunicare de know-how;
c. contractul de licentd de brevet;
d. nici un raspuns valabil.
»” 6.5. Bibliografie recomandata

a. Dragos-Alexandru Sitaru, Serban-Alexandru Stanescu, Dreptul comertului
international. Partea speciala. Tratat, ed. a ll-a, revizuita si adaugita, Editura Universul
Juridic, Bucuresti, 2017,

b. Dragos - Alexandru SITARU, Dreptul comertului international. Partea
generala. Tratat, ed. a ll-a, revizuita si adaugita, Editura Universul Juridic, Bucuresti,
2017;

c. loan Bindiu, Dreptul comertului international, Editura Cerma Print ,, Bucuresti
2008;

d. loan Bindiu, Institutii ale Dreptului Comertului international - coautor - Lector
univ.dr. Marcel Bocsa, Lector univ. dr. lon lorga, Editura ,,Cerma Print” Bucuresti

2009;
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e. loan Bindiu, Dreptul comertului international, editie revazuta si adaugita,
Editura ,,Cerma Print” Bucuresti 2010;

f. Carmen Tamara Ungureanu, Dreptul comertului international, Editura
Hamangiu, Bucuresti, 2018;

g. Luminita Tuleasca, Dreptul comertului international. Tranzactii comerciale

internationale Editura Universul Juridic, Bucuresti, 2017.
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Capitolul VII.

Solutionarea litigiilor rezultate din comertul international

j 7.1. Introducere
>

In cuprinsul acestui capitol sunt prezentate cunostintele referitoare la solutionarea
diferendelor rezultate din comertul international.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ 2 ore.

7.2. Continut

7.2.1. Generalitati privind arbitrajul comercial international

Arbitrajul comercial international a incetat sa fie o alternativa de solutionare a
litigiilor comerciale internationale, si a devenit singura metoda realista de solutionare a
diferendelor ce se nasc in legituri cu tranzactiile comerciale internationale®®.

Operatorii economici prefera solutionarea litigiilor lor prin intermediul arbitrajului
pentru incontestabilele sale avantaje rezultate din urmatoarele principii ale arbitrajului:

- Dosarul unui litigiul arbitral este confidential. Nicio persoana, in afara celor
implicate in desfasurarea litigiului respectiv, nu are acces la dosar fara acordul scris al
partilor. Desigur, sedintele de arbitrare sunt nepublice.

Curtea de Arbitraj, tribunalul arbitral, precum si personalul Camerei de Comert si
Industrie a Roméaniei au obligatia sa asigure confidentialitatea arbitrajului, neavand
dreptul de a publica sau a divulga datele de care 1au cunostintd in indeplinirea atributiilor
ce le revin, fara a avea incuviintarea partilor.

. Dreptul partilor de a alege forma arbitrajului - ad-hoc sau institutionalizat,

ex aequo et bono -, legea aplicabild fondului litigiului si locul solutiondrii litigiului

8 S.1. Strong, International Commercial Arbitration: A Guide for U.S. Judges, Federal Judicial Center International
Litigation Guide, 2012, p. 7, document disponibil on-line pe web site: https://wwwJjc.gov/content/international-
commercial-arbitration-guide-us-judges-0.
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arbitral.

« Solutionarea cu celeritate a litigiului arbitral. Termenul de solutionare a unui
litigiu arbitral intern este de 6 luni de la data constituirii tribunalului arbitral, sub
sanctiunea caducitdtii arbitrajului, termen ce se dubleaza in litigiile arbitrale
internationale ce se vor solutiona in termen de 12 luni de la data constituirii tribunalului
arbitral.

. Specializarea arbitrilor.

« Dreptul partilor de a alege arbitrii ce vor solutiona litigiul arbitral, posi-

bilitate neregdsita in cazul solutionarii litigiilor prin intermediul instantelor de judecata

statale.
. Dreptul partilor de a alege limba in care se desfasoara procedura
arbitralas.a.

Principalele reglementari internationale in materia arbitrajului comercial
international, la care Romania a aderat prin ratificare, sunt urmatoarele:

« Conventia europeana privind arbitrajul comercial international de la Geneva
1961 (denumitd in continuare Conventia de la Geneva) si

« Conventia internationala privind recunoasterea $i executarea sentintelor
arbitrale strdine de la New York 1958 (denumitd in continuare Conventia de la New
York).

Legea romana reglementeaza arbitrajul comercial international prin:

. Codul de procedura civila:

S Cartea a IV-a - Despre arbitraj - art. 541 - 621 C. pr. civ.,

S Cartea a Vll-a - Procesul civil international, titlul IV - Arbitrajul
international si efectele hotdrarilor arbitrale straine, capitolul I - Procesul arbitral
international si capitolul II - Efectele hotararilor arbitrale strdaine - art. 1111 - art.
1133 C. pr. civ.

Dispozitiile Codului de procedura civilda se vor aplica unui litigiu arbitral
international atunci cand sediul instantei arbitrale se afla in Romania si cel putin una
dintre parti nu avea, la data incheierii conventiei arbitrale, domiciliul sau resedinta,

respectiv sediul iIn Romania, atunci cand partile nu au exclus in mod expres, prin

83



conventia arbitrald sau prin alt inscris ulterior, aplicarii acestora.

+ Regulile din 2014 de Procedura Arbitrala (denumite in continuare RPA) ale
Curtii de Arbitraj Comercial International de pe langa Camera de Comert si
Industrie a Romaniei (denumita in continuare Curtea de Arbitraj) se aplica in arbitrajul
comercial intern si international organizat de Curtea de Arbitraj atunci cand partile sau
tribunalul arbitral au stabilit sau nu au exclus aplicarea acestora.

Conform principiilor generale, RPA se completeaza cu dispozitiile Codului de
procedurd civila, in masura in care acestea nu sunt incompatibile cu arbitrajul si cu
natura litigiilor.

Curtea de Arbitraj a redactat un proiect al noilor Reguli de procedura arbitrala care,
probabil, vor fi adoptate pana la sfarsitul anului 2017 si vor putea intra in vigoare la 1
dispozitii imperative ale Codului de procedura civila.

Mentionam ca Codul de procedura civila reprezinta dreptul comun in materia
procedurii civile, si contine principii si dispozitii imperative de la care nu se poate
deroga prin reguli sau norme de procedura arbitrala.

In acest sens sunt dispozitiile art. 541 alin. (2) C. pr. civ. conform cérora: ,,In
administrarea acestei jurisdictii, partile litigante si tribunalul arbitral competent pot
stabili reguli de procedura derogatorii de la dreptul comun, cu conditia ca regulile
respective sa nu fie contrare ordinii publice si dispozitiilor imperative ale legii”.

Arbitrajul comercial international are o dubla semnificatie, referindu-se atat la
modalitatea de solutionare a litigiilor, cat la si institutia prin intermediul céreia se
solutioneaza litigiile arbitrale.

Arbitrajul este o jurisdictie alternativa avind caracter privat, conform
dispozitiilor art. 541 C. pr. civ.

In esentd, arbitrajul se infitiseazi ca o justitie sau jurisdictie (alternativi)
voluntara si privatd, la care partile apeleaza pentru a sustrage litigiul lor din
competenta justitiei de stat, pentru a fi solutionat de catre unul sau mai multi arbitri
investiti cu aceasta sarcina de catre partile aflate in litigiu.

Din aceastd perspectiva, prorogarea conventionala a competentei jurisdic-
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tionale, respectiv sustragerea litigiilor de sub competenta jurisdictiei statale spre a fi
supuse spre solutionare unor persoane ce au calitatea de arbitri, constituie esenta
arbitrajului.

Litigiu arbitral este orice litigiu derivand dintr-un contract sau in legatura cu
contractul, inclusiv referitor la incheierea, interpretarea, executarea sau desfiintarea
lui, precum i din alte raporturi juridice arbitrabile.

Pentru determinarea caracterului intern sau international al litigiului arbitral se
utilizeazd doua criterii: un criteriu juridic i unul economic.

Conform criteriului economic este international litigiul/arbitrajul care are o cauza
ce intereseaza comertul international sau care priveste operatii de comert international.

Din punct de vedere juridic, definitoriu pentru calificarea unui litigiu arbitral
international este elementul de extraneitate al litigiului.

Analizarea dreptului comparat relevd abordari diferite sub aspectul criteriilor
utilizate pentru a distinge intre arbitrajul intern si cel international. Spre exemplu, Franta
a optat pentru utilizare exclusivi a criteriului economic®’; iar legea romdnd a optat
pentru criteriului juridic intemeiat pe existenta elementului de extraneitate®,

Litigiul arbitral este intern cdnd partile au nationalitatea sau cetitenia romand,
respectiv a statului forului, iar raportul juridic nu contine elemente de extraneitate
care sd pund in discutie aplicarea legii strdaine.

Litigiul arbitral este international cdnd se naste dintr-un raport de drept privat
cu element de extraneitate® sau din operatii de comert international intre persoane
fizice sau juridice avind, in momentul incheierii conventiei de arbitraj®, resedinta lor

obisnuiti sau sediul in state (contractante) diferite®.

8 pentru detalii, v. Ph. Fouchard, E. Gaillard, B. Glodman, Traite de I'arbitrage commercial international, Litec, Paris,
1996, p. 38.

8 fn acest sens, v. C. Seraglini, op. cit., p. 848.

8 Art. 1111 alin. (1) C. pr. civ si art. 3 alin. (4) din Regulile de proceduri arbitrala.

% Este avuta in vedere conventia de arbitraj, aceasta fiind singura semnificatie ce poate fi admisa. In acest sens, in literatura
de specialitate exista aceiasi opinie. A se vedea O. Capatina, Litigiul arbitral de comert exterior, Ed. Academiei Romane,
Bucuresti, 1978, p. 18; R.B. Bobei, Arbitrajul international. Texte. Comentarii. Mentalitati, op. cit., p. 245.

%L Art. 1 pet. 1 lit. a) din Conventia de la Geneva.
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Din perspectiva Conventiei de la Geneva 1961, care se aplica cu prioritate,
litigiul este international dacda sunt intrunite cumulativ doud conditii:

s Litigiul sa priveasca operatii de comert international,

s Litigiul sa existe intre persoane fizice sau juridice avand, in momentul incheierii
Conventiei, resedinta lor obisnuita sau sediul in state contractante diferite.

In aceste conditii, Conventia de la Geneva 1961 utilizeaza atat criteriul juridic ct si
cel economic pentru determinarea caracterului international al litigiului si, implicit, al
arbitrajului.

La nivel european arbitrajul international voluntar este si comercial, fiind
utilizata sintagma arbitraj comercial international. Avem in vedere in principal
Conventia europeana privind arbitrajul comercial international aplicabila ,,conventiilor
de arbitraj incheiate pentru reglementarea litigiilor ndscute sau care se vor naste din
operatii de comert international”, respectiv litigiilor comerciale internationale.

Mentiunea este necesard, intrucat in sistemul nostru de drept, avand in vedere
unitatea dreptului privat introdusa prin noul Cod civil, s-a renuntat la regle-mentarea
arbitrajului comercial international preferandu-se, in mod inadecvat, utilizarea
sintagmei: arbitraj international.

Pe de alta parte, trebuie mentionata si distinctia dintre arbitrajul voluntar si
arbitrajul impus prin conventii internationale sau prin diferite reglementdiri

nationale.

7.2.2. Conventia de arbitraj

Existenta conventiei de arbitraj reprezinta premisa, conditia esentiala pentru
organizarea tribunalului arbitral si pentru solutionarea unui litigiu, determinat sau
determinabil, prin intermediul arbitrajului.

Conventia de arbitraj este o intelegere prin care partile se obliga sa supuna
unui arbitraj institutionalizat sau ocazional litigiile (de comert international) care sau
ivit sau ar putea sda se iveascd intre ele privitoare la un raport de drept determinat,
contractual sau extracontractual, renuntind la dreptul de a se adresa in acest scop

instantelor judecatoresti.
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Conventia de arbitraj nu este definitd in legea romana sau de Conventia de la
Geneva, aceste acte normative limitdndu-se la reglementarea si definirea formelor in
care se concretizeaza conventia de arbitraj.

Astfel cum este cunoscut si recunoscut atat de legea romana, cat si de conventiile
internationale, exista posibilitatea ca partile sa aleaga legea ce guverneaza conventia de
arbitraj in temeiul lex voluntatis, lege ce se aplica si conditiilor de fond ale conventiei
arbitrale, mai putin capacitatii partilor determinata exclusiv de legea personala a
acestora.

Principalele criterii propuse pentru determinarea legii aplicabile conventiei de
arbitraj, in lipsa alegerii acesteia de catre parti, au in vedere legea aplicabild contractului
principal si legea tarii in care sentinta arbitrald urmeaza sa fie pronuntati®2. Acest din
urma criteriu a fost preluat si in art. VI pct. 2 lit. b) din Conventia de la Geneva din
1961, si este utilizat in situatiile in care partile nu au ales legea aplicabila conventiei de
arbitraj.

Concept de gen, conventia arbitrala include in sfera sa trei tipuri, specii distincte:

- clauza compromisorie;

- compromisul;

- Intelegerea scrisa facuta in fata tribunalului arbitral.

7.2.3. Tribunalul arbitral

Tribunalul arbitral, solutioneaza litigiul arbitral si este format dintr-un arbitru unic
sau din mai multi arbitri, respectiv trei arbitri in acest din urma caz, dintre care unul este
supraarbitru; numarul arbitrilor trebuie sa fie impar.

Daca partile aflate in litigiu nu au stabilit numarul arbitrilor, litigiul se judeca de
catre trei arbitri, cate unul numit de fiecare parte si un supraarbitru desemnat de cei doi
arbitri.

In situatia in care partile nu desemneazi un arbitru sau existd neintelegeri in

numirea arbitrului unic, precum si atunci cand cei doi arbitri numiti de parti nu cad de

92 Conform pevederilor art. V alin. (1) din Conventia de la New York 1958.
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acord cu privire la persoana supraarbitrului, desemnarea se va face fie de catre
presedintele Curtii de Arbitraj, fie de catre instanta judecatoreasca, respectiv tribunalul
din circumscriptia cdruia va avea loc arbitrajul.

Mecanismul de desemnare al arbitrilor este cunoscut sub denumirea de appointing
authority, si are functia de desemnare a arbitrilor atunci cand partile refuza sa faca
aceastda nominalizare, precum §i desemnarea supraarbitrului’, cdnd arbitrii nu se
inteleg cu privire la acesta.

Posibilitate partilor de a-si alege arbitrul/arbitrii ce vor judeca litigiul lor este
specifica arbitrajului, si este un ,,act de conservare a unui drept procesual al partii
respective”®,

Dispozitiile Codului de procedura civild si ale RPA reglementeaza in detaliu
mecanismul de numire, revocare si inlocuire al arbitrilor.

Conform RPA, arbitrii sunt independenti si impartiali in Indeplinirea atribu-tiilor
jurisdictionale, si nu sunt reprezentantii partilor.

Fiecare Curte de Arbitraj are propria sa lista de arbitri si supraarbitri dintre care
partile isi vor alege arbitrii.

Potrivit Regulamentului de organizare si functionare a Curtii de Arbitraj Comercial
International de pe langd Camera de Comert si Industrie a Romaniei (denumit in
continuare, ROF), poate fi arbitru inscris pe listele arbitrilor Curtii de Arbitraj, orice
persoana, cetdtean roman sau strain, care are capacitate deplind de exercitiu, se bucura
de o reputatie nestirbita si are o Tnalta calificare si experientd profesionald in domeniul
dreptului privat, relatiillor economice interne si internationale si al arbitrajului
commercial.

Acceptarea numirii de catre arbitri se face in formd scrisd, prin semnarea
declaratiei de acceptare, 1ar acceptarea numirii va fi comunicatd partilor.

Tribunalul arbitral este constituit pe data acceptirii insdrcindrii de cdtre
supraarbitru sau de cdtre arbitrul unic, dupd caz.
Din momentul constituirii tribunalului arbitral acesta este investit cu judecarea

cererii de arbitrare si a tuturor cererilor formulate in cadrul procedurii arbitrale, cu

9 O. Capating, B. Stefanescu, Tratat de drept al comertului international, vol. 1, Partea generald, op. cit.,, p. 248.
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exceptia cererilor care sunt in competenta instantelor judecdtoresti, potrivit normelor
legale imperative.

Puterea arbitrilor, respectiv a tribunalului arbitral, are ca sursid conventia
partilor si legea, avind ca si arbitrajul o dubli natura.

Din aceastda perspectivd, prerogativele esentiale ale instantelor au in vedere

capacitate de a spune dreptul - jurisdictio - si de a dispune masuri coercitive - imperium.

7.2.4. Procedura arbitrala

Procedura arbitrald este o varietate a procedurii civile si, prin urmare, se
fundamenteaza pe principiile procedurii civile, si are aceleasi reguli de desfasurare a
procesului, cu particularitatile impuse de specificitatea arbitrajului.

Suplimentar, in litigiile arbitrale comerciale internationale se aplica si prevederile
conventiilor internationale la care Romania este parte.

In litigiile arbitrale partile au posibilitatea de a alege regulile de procedura
aplicabile arbitrajului sau pot acorda acest drept arbitrilor.

Cand partile au optat pentru arbitrajul institutionalizat, se vor aplica regulile de
procedurd ale institutiei de arbitraj. In toate celelalte cazuri se aplica regulile de
procedura arbitrald din Codul de procedura civila, daca partile nu au ales sau nu au
stabilit alte reguli de procedura arbitrala.

Codul roman de procedura civild stabileste reguli de procedura arbitrald de drept
comun ce vor completa Regulile de procedurd arbitrald ale Curtii de Arbitraj, daca
normele Codului de procedurd civild sunt compatibile cu arbitrajul si cu natura
arbitrajului.

In cazul arbitrajului ad-hoc, alegerea procedurii arbitrale de citre parti este limitata
doar de ordinea publica, principiile fundamentale ale dreptului, respectiv egalitatea de
tratament, respectarea dreptului la apdrare si  respectarea  principiului
contradictorialitatii.

In derularea procesului arbitral, intocmai ca in procesele de drept comun, pentru
respectarea drepturilor si libertatilor fundamentale ale partilor, trebuie sa se asigure
partilor respectarea principiilor fundamentale ale procesului civil:
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- egalitatea de tratament, respectiv garantarea respectarii drepturilor pro-cesuale,
in mod egal si fara discriminari;

. garantarea dreptului la aparare;

. contradictorialitatea;

. disponibilitatea;

. oralitatea, procesele dezbatandu-se oral,

. nemijlocirea, respectiv administrarea probelor de catre instanta de arbitraj;

. celeritatea judecarii cauzei;

. confidentialitatea dosarului.

« Codul de procedura civild si RPA, stabilesc ca atunci cand partile nu au convenit
altfel, tribunalul arbitral trebuie sa pronunte hotararea in termen de cel mult sase luni
de la data constituirii sale.

Termenul se suspenda pe timpul solutiondrii exceptiei de neconstitutionalitate sau
al judecarii unei cereri incidente adresate instantei judecdtoresti competente ori al
completarii tribunalului arbitral s.a., precum si in cazul suspendarii litigiului in baza
unei dispozitii legale.

Partile pot consimti, oricand in cursul litigiului, la prelungirea termenului
arbitrajului, fie in scris, fie prin declaratie orala, data in fata tribunalului arbitral si
consemnatd in incheierea de sedinta.

Termenul se prelungeste de drept cu trei luni in cazul incetarii personalitatii juridice
sau al decesului uneia dintre parti.

Trecerea termenelor prevazute de lege sau de Regulamentul de procedura arbitrala
nu poate sa constituie un motiv de caducitate a arbitrajului, in afara de cazul cand una
dintre parti a notificat celeilalte parti si tribunalului arbitral, pana la prima zi de
infétisare, ca intelege sa invoce caducitatea.

In arbitrajele litigiilor comerciale internationale, durata termenelor se dubleazd
prin raportare la termenele stabilite in litigiile arbitrale interne. Prin urmare, in

litigiile comerciale internationale, termenul de solutionare a litigiului arbitral este de
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12 luni.

Ca reguld, nainte sau in timpul procesului arbitral, masurile asiguratorii si
vremelnice cu privire la obiectul litigiului sau constatarea anumitor imprejurari de fapt
sunt Incuviintate de instanta judecatoreasca - tribunalul in circumscriptia caruia are loc
arbitrajul - la cererea partii interesate, masurile incuviintate fiind aduse la cunostinta
tribunalului arbitral de partea care le-a solicitat. La cererea prin care se solicita
incuviintarea masurilor asigurdtorii se anexeaza, in copie, cererea de arbitrare si
conventia de arbitraj.

Prin exceptie de la regula, pe parcursul procedurii arbitrale, tribunalul arbitral va

s% 1n caz de

putea sa incuviinteze aceste masuri, dar fiind o instanta fara plena potesta
impotrivire, executarea acestor masuri se va dispune de citre instanta de judecatad®.
Participarea tertilor in litigiul arbitral. Data fiind relativitatea conventiei
arbitrale si inopozabilitatea acesteia fata de terti, participarea acestora din urmd in
procesul arbitral este conditionata de consimtimantul ambelor pdrti, precum si al

tertelor personae.
7.2.5. Hotararea arbitrala

Ca 1in orice proces civil, procedura arbitrald ia sfarsit prin pronuntarea
hotararii arbitrale, denumitd sentinta arbitrald.

Daca paratul recunoaste o parte dintre pretentiile reclamantului, tribunalul
arbitral, la cererea acestuia, va da o sentintd partiala in masura recunoasterii, iar daca
reclamantul renunta la arbitraj sau la insusi dreptul pretins, mai inainte de constituirea
tribunalului arbitral, procedura arbitrala se finalizeaza printr-o incheiere a Presedintelui
Curtii de Arbitraj.

De indata ce tribunalul arbitral va considera ca toate imprejurarile cauzei sunt
suficient lamurite va inchide dezbaterile, trecand la deliberare si luarea hotararii in
sedinta secretd, cu participarea tuturor membrilor sai.

Cand tribunalul arbitral este compus dintr-un numar impar de arbitri, hotararea se

% 1. Bacanu, Atributiile instangelor judecdatoresti in domeniul arbitrajului privat, in Dreptul nr. 9/1997, pp. 14-15.
% Art. 585 C. pr. civ., raportate la art. 38 si art. 39 RPA.
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1a, daca nu se intruneste unanimitatea, cu majoritate de voturi. Arbitrul care a avut o alta
parere isi va redacta si va semna opinia separatd, cu aratarea considerentelor pe care
aceasta se sprijini. In modalitate simulari se va proceda cu opinia concurenta.

Cand tribunalul arbitral este compus dintr-un numar par de arbitri si acestia nu cad
de acord asupra solutiei, se va proceda la numirea unui supraarbitru, conform intelegerii
dintre parti sau, in lipsa, de catre Presedintele Curtii de Arbitraj. Supraarbitrul numit se
va ralia la una dintre solutii, o va putea modifica sau va putea pronunta o alta solutie,
dar numai dupa ascultarea partilor si consultarea celorlalti arbitri.

Daca in cadrul deliberarii si mai inainte de pronuntarea hotararii, tribunalul arbitral
considera ca sunt necesare noi lamuriri, litigiul poate fi repus pe rol in vederea unor
dezbateri suplimentare, stabilindu-se un nou termen de arbitrare, cu citarea partilor, sub
conditia incadrarii in termenul arbitrajului.

Indata dupa deliberare si stabilirea solutiei, se intocmeste dispozitivul sentintei, care
se semneaza de catre toti membrii tribunalului arbitral, iar daca exista opinie separata,
ea se va mentiona in dispozitiv.

Sentinta arbitrala se redacteaza in scris.

Sentinta arbitrala poate fi completata, indreptata sau lamurita sub aspectul
intelesului, intinderii si aplicarii dispozitivului sentintei arbitrale.

Sentinta arbitrald va fi comunicata partilor in cel mult o luna de la data pronuntarii
ei. Pentru ratiuni bine intemeiate, Presedintele Curtii de Arbitraj poate prelungi acest
termen cu cel mult 30 de zile.

Hotararea arbitrald este obligatorie si definitiva de la data la care este comunicata
partilor.

Asadar, sentinta arbitrald comunicata partilor este definitivd si executorie. Ea
trebuie executatd de bundvoie de catre partea impotriva careia s-a pronuntat, de indata
sau 1n termenul stabilit prin hotararea arbitrala.

De asemenea, hotardrile arbitrale beneficiaza de puterea lucrului judecat de la data
implinirii termenului de exercitare a actiunii in anulare, daca nicio parte nu formuleaza
actiune 1n anulare, sau de la data respingerii actiunii in anulare, respectiv a recursului

formulat impotriva hotararii pronuntate in actiunea in anulare ori de la data implinirii
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termenului de recurs, daca nu se formuleaza recurs impotriva hotararii pronuntate in
actiunea in anulare.

Hotardrea arbitrala este obligatorie si executorie de la data la care este comunicata
partilor. Calea de atac ce poate fi formulata impotriva sentintei arbitrale este actiunea
in anulare.

Hotararea arbitrala reprezinta titlu executoriu si, dupa investirea cu formula
executorie in cadrul procedurii incuviintarii silite, se executa silit intocmai ca o hotarare
judecatoreasca. Sentinta arbitrala se executa la cererea partii in favoarea careia s-a
pronuntat hotdrarea, iar cererea de incuviintare a executarii silite se introduce la instanta
de executare stabilitd conform prevederilor art. 651 C. pr. Civ.

Calea de atac ce poate fi formulata impotriva sentintei arbitrale este actiunea in
anulare, ce poate fi exercitata pentru motivele de anulare prevazute de art. 608 C. pr.
Civ.

Hotararea arbitrala poate fi desfiintata prin calea de atac a actiunii in anulare,
cale de atac sui generis, cu o dubla natura juridica: actiune si cale de atac, apropiata de

cea a recursului.

7.2.6. Recunoasterea si executarea hotararilor arbitrale striine

Pentru invocarea autoritatii de lucru judecat pe teritoriul Romaniei a unei hotarari
arbitrale strdine este necesara recunoasterea acesteia prin procedura speciala a

recunoasterii hotararii arbitrale straine.

In situatia in care hotararile arbitrale striine nu se aduc la indeplinire de buni voie
pot fi executa silit pe teritoriul Romaniei, dupa ce a fost obtinuta incuviintarea executarii
silite a hotararii arbitrale straine.

Ca regula, toate hotararile arbitrale straine sunt recunoscute §i pot fi executate in
Romania, in conditiile legii.

Prin exceptie, instanta judecdtoreasca va refuza recunoasterea sau execu-tarea unei

sentinte arbitrala strdaine atunci cand:
- diferendul formand obiectul acesteia nu putea fi solutionat pe cale arbitrala in

Romania (sau conform legii tarii in care se cere recunoasterea si executarea hotararii

93



arbitrale strdine);

- hotdrarea contine dispozitii contrare ordinii publice® de drept international privat
roman (sau legii tarii in care se cere recunoasterea si executarea hotararii arbitrale
straine).

Competenta de solutionarea a cererii de recunoastere si/sau de executare a unei
hotarari arbitrale straine apartine tribunalului in circumscriptia caruia se afla domiciliul,
respectiv sediul celui impotriva ciruia a fost obtinuta respectiva hotirare arbitrala. In
lipsa unui asemenea sediul sau domiciliu, competenta apartine Tribunalului Bucuresti.

Cererea de recunoastere sau de executare a hotdrarii arbitrale strdine trebuie
insotita de hotararea arbitrald a carei recunoastere sau executare se solicita, precum si
de conventia arbitrald in temeiul cédreia a fost pronuntata respectiva hotarare arbitrala,
in original si in copie.

Procedura recunoasterii sau executarii hotararii arbitrale straine este o procedura
contencioasa, astfel cd cererea de recunoastere sau de executare a hotararii arbitrale
straine se solutioneaza prin hotarare data cu citarea partilor, hotarare ce poate fi atacata

cu apel.

Sa ne reamintim
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7.2.7. Tribunalul arbitral

Tribunalul arbitral, solutioneaza litigiul arbitral si este format dintr-un arbitru unic
sau din mai multi arbitri, respectiv trei arbitri in acest din urma caz, dintre care unul este

supraarbitru; numarul arbitrilor trebuie s fie impar.

7.2.8. Caile de atac

Hotararea arbitrala poate fi desfiintata prin calea de atac a actiunii in anulare,
cale de atac sui generis, cu o dubla natura juridica: actiune si cale de atac,

apropiata de cea a recursului.
g
1.3. Rezumat

In cuprinsul acestui capitol au fost prezentate cunostintele referitoare la

solutionarea diferendelor rezultate din comertul international.

7.4. Test de autoevaluare a cunostintelor

1) Hotararea arbitrala este:
a. obligatorie si executorie de la data la care este comunicata partilor;
voluntara si executorie de la data la care este comunicata partilor;
C. obligatorie si neexecutorie.
2) La determinarea caracterului intern sau international al litigiului arbitral se
utilizeaza criteriile:
a. criteriu juridic si economic;
b. criteriu comercial si economic;

c. criteriu fizic si juridic.

7.5. Bibliografie recomandata
a. Dragos-Alexandru Sitaru, Serban-Alexandru Stanescu, Dreptul

comertului international. Partea speciala. Tratat, ed. a ll-a, revizuita si adaugita,
Editura Universul Juridic, Bucuresti, 2017,

b. Dragos - Alexandru SITARU, Dreptul comertului international. Partea
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generala. Tratat, ed. a ll-a, revizuita si adaugita, Editura Universul Juridic, Bucuresti,
2017,

c. loan Bindiu, Dreptul comertului international, Editura Cerma Print ,, Bucuresti
2008;

d. loan Bindiu, Institutii ale Dreptului Comertului international - coautor - Lector
univ.dr. Marcel Bocsa, Lector univ. dr. Ion lorga, Editura ,,Cerma Print” Bucuresti
2009;

e. loan Bindiu, Dreptul comertului international, editie revazuta si adaugita,
Editura ,,Cerma Print” Bucuresti 2010;

f. Carmen Tamara Ungureanu, Dreptul comertului international, Editura
Hamangiu, Bucuresti, 2018;

g. Luminita Tuleasca, Dreptul comertului international. Tranzactii comerciale

internationale Editura Universul Juridic, Bucuresti, 2017.

7.6. Teme de control

Tema 1 - Capitolul 7: ,Realizati un referat de maximum 5 pagini in care sa

analizati hotdrarea arbitrald”
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Capitolul VII1.

Cooperarea economica internationala

8.1. Introducere

e

In cuprinsul acestui capitol sunt prezentate cunostintele referitoare la cooperarea
economica internationala.

Durata medie de parcurgere a acestui capitol este de aproximativ 1 ora.

8.2. Continut

8.2 Notiuni introductive

Cooperarea economica internationald, caracteristicd a epocii noastre, este un
reflex al revolutiei tehnico-stiintifice contemporane, a interdependentelor dintre
economiile statelor lumii, a cresterii participarii statelor la circuitul comercial
international.

Cooperarea economicd internationald, la care participa subiectele romane de
drept al comertului international se poate realiza intr-o multitudine de domenii si variate
forme, care sunt mentionate de obicei, in acordurile bilaterale de cooperare economica
s1 tehnico-stiintificd internationala la care Romania este parte.

In mod frecvent in acordurile respective se prevad, ca domenii de cooperare :
industria cu ramurile sale, domeniul energetic, transporturile, telecomunicatiile,
agricultura, constructiile industriale si civile, serviciile, domeniul financiar-bancar etc.

Referitor la formele de cooperare economica si tehnico-stiintifica internationala
intilnite In acorduri, acestea pot fi : cooperarea in productie; proiectarea, construirea,
punerea in functiune de obiective economice; executarea de lucrari si prospectiuni,
exploatari; producerea si comercializarea in comun de marfuri inclusiv in terte tari;

prelucrarea de produse utilizand capacitatile din cele doua tari; infiintarea de socieati
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mixte de productie sau de comert, filiale,etc.; constituirea de socieati mixte si birouri
tehnice 1n dif. domenii; infiintarea de banci mixte ; cooperare in domenilul turistic,
transferul de tehnologie, know-how, publicatii, informatii, cunostiinte tehnice;

8.2.2. Contractul de cooperare economica

Contractul de cooperare economica internationala apare astfel ca o institutie
juridica complexa, ce implica de regula, realizarea prealabild a unui contract cadru ce
va sta ulterior la baza incheierii altor contracte de naturi juridice diferite : vanzare-
cumparare, schimb, executare de lucrari, prestari servicii, intermediere, transfer de
tehnologie s.a. Cooperarea economica internationald se poate realiza prin urmatoarele
doua modalitati:

1. Cooperare interstatala - care la randul ei presupune doua modalitati de
realizare: a ) cooperarea intr-un cadru institutionalizat, permanent, prin organizatiile
interguvernamentale de cooperare economica; b) cooperarea in baza unor acorduri
bilaterale sau multilaterale.

2. Cooperarea intre comercianti din diferite state - se poate realiza in doud
forme: a) Institutionalizata, prin societati comerciale cu participare strdina, aceasta
interesand regimul investitiilor strdine; b) Cooperarca realizata pe baze strict
contractuale.

Caracteristicile contractului

Cadrul juridic al cooperarii economice internationale este asigurat, la nivel
macroeconomic, de acordurile de cooperare si alte intelegeri incheiate intre diferite state
ale lumii, cum ar fi acordurile de garantare a investitiilor, cele de evitare a dublei
impuneri, iar la nivel microeconomic, de contractele de cooperare pe care agentii
economici le incheie cu parteneri din diferite tari si de legea care carmuieste aceste
contracte (lex contractus).. Executarea contractelor de cooperare, indeosebi daca au ca
obiect o activitate de cercetare sau pentru fabricarea in comun a unui produs, presupune
coordonarea sarcinilor concrete si stabilirea unei directii comune in practica deruldrii
prestatillor. De asemenea contractul de cooperare poate cuprinde si operatii de

compensatie.
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1. . Contractul de cooperare este un contract nenumit. Ca orice contract insa, el
trebuie sd cuprinda angajamentele si prestatiile determinate sau determinabile ale
partilor contractante, chiar daca ele au adesea un caracter destul de vag, cum ar fi: de a
face, ce este rezonabil, ceea ce este posibil sau cat e necesar in realizarea modalitatilor
stabilite de catre acestea in vederea indeplinirii scopului (obiectivului comun). 2).
Contractele de cooperae sunt contracte intuitu personae. 3). Mai mult, intre prestatiile
partilor existd, o anumita solidaritate de natura diferitd. 4). Desi indivizibile in
rezultatul cooperarii, prestatiile partilor sunt distincte in timpul executari contractului.
5). Obstacolele ivite pe parcursul executarii contractului creeaza deseori necesitatea de
a renegocia si reajusta intinderea prestatiilor ce revin partilor contractante sau de a-si
asuma obligatii noi. 6) Spre deosebire de contractele comerciale traditionale, in care
interesele partilor sunt preponderent opuse, contractul de cooperare economica da
nastere la 0 comunitate de interese, partile, indiferent de intinderea drepturilor ce le
revin, urmarind realizarea unui obiectiv comun: obiectul cooperarii. 7) Scopul comun
urmarit de parti constituie piatra unghiulara a cooperdarii economice, care atrage
mijloacele prin care poate fi realizat, iar obligatiile asumate in momentul incheierii
contractului sau pe parcursul executarii sale trebuie sa permita realizarea acestui scop.
De aici decurge o alta obligatie caracteristica, cea de colaborare permanentd. 8) Pentru
modul in care sunt executate obligatiile la care dd nastere contractul de cooperare
economica internationala, rd@spunderea revine fiecarei parti titulare de obligatii, potrivit
cu clauzele contractului si legea care-1 carmuieste. 9) Contractul de cooperare
economica internationala se caracterizeaza prin durata indelungatd. 10.) Este un
contract bi sau multilateral. 11) Este un contract consensual. 12 ). Este un contract
cu titlu oneros. 13 ) Este un contract care da nastere la obligatii complexe;

Contractul cadru; contractul de cooperare.

In analiza unei operatii de cooperare trebuie distinse dou situatii, dupa cum
beneficiarul cooperarii este sau nu parte la contractul de cooperare. Prima ipoteza este
caracteristica situatiei in care obiectul cooperarii depaseste capacitatea sau, in orice caz,
solicita un efort prea mare pentru capacitatea tehnica, economica, financiara a unui 100
agent economic. Pentru realizarea obiectivului urmarit, beneficiarul incheie un contract

de cooperare (sau mai multe) cu una sau mai multe parti, in cadrul caruia executa si el



o suma de prestatii, potrivit cu natura operatiei si cele convenite prin contract, rezultatul
cooperarii revenindu-i insa in intregime. 4 doua ipoteza (in care beneficiarul nu este
parte la contractul de cooperare) se intdlneste mai ales cand se urmareste cresterea
eficientei unei intreprinderi, patrunderea pe o piata cu exigente sporite, asigurarea unei
aproviziondri rentabile pe lungi durati etc. In aceastd ipotezi, beneficiarul cooperarii
este un tert fatd de contractul de cooperare si beneficiaza de rezultatul cooperarii in
temeiul unui alt contract (de vanzare-cumparare, de inchiriere etc.) pe care il incheie cu
una sau toate partile care coopereaza.

Contractul cadru cuprinde, pe langa partile contractante, obiectul si durata
cooperdrii, clauze privind confidentialitatea datelor tehnice, economice sau comerciale
comunicate reciproc de cdtre parti in cursul negocierilor sau care se vor comunica
ulterior, masuri de Intreprins pentru realizarea cooperarii si contractele ce urmeaza sa
fie incheiate, procedura de coordonare si armonizare a diferitelor legi, aplicabile si
modul de solutionare a eventualelor diferende, consecintele pe plan patrimonial in caz
de neexecutare a obligatiilor contractuale prin contractul cadru, inclusiv pentru cazul in
care nu se trece la realizarea cooperarii.

Contractul cadru nu constituie insa instrumentul juridic de realizare a cooperarii
economice, el este doar o premisa a acestei cooperari, cu valoare de antecontract.
Instrumentul juridic prin care se realizeaza in concret cooperarea il constituie
contractul (sau contractele) care se incheie pe baza contractului cadru. Prin acest
contract se stabileste, in special: obiectul cooperarii; probleme privind raporturile
dintre parti ; probleme tinand de raporturile cu tertii; raspunderea pentru modul in
care sunt executate obligatiile in cadrul relatiilor dintre parti cat si fatd de beneficiarul
cooperdrii sau fatad de terte persoane; durata cooperidrii, care de reguld este pe mai multi
ani; cazurile de forta majora; cazurile de incetare a contractului; legea aplicabila si
modul de solutionare a eventualelor litigii.

Aspecte conflictuale

Un contract de cooperare economica este international Tn masura in care 101



elementul de extraneitate pe care 1l contine, care poate fi sediul sau nationalitatea uneia
din parti ori piata pe care se realizeaza respectiva operatie, este suficient de puternic
pentru a atrage un conflict de legi. Legea aplicabila poate fi desemnata de partile
contractante n temeiul principiului lex voluntatis sau in lipsa acestei alegeri de catre
instata de jurisdictie. In aceasta perspectiva, pot fi luate in consideratie doua solutii:

2.fie sa se divizeze operatia de cooperare in partile sale constitutive,
supunandu-se fiecare parte (contract) legii determinate cu ajutorul normei conflictuale
specifice;

3. fie sa se tind seama de elementul dominant al operatiei, pentru a se determina
legea aplicabild si care sa fie extinsa apoi intregii operatii (tuturor contractelor).

8.2.3. Tipuri de contracte
Contractul de consortium

Prin intermediul sadu se realizeaza gruparea, a mai multor agenti economici, cu
scopul de a obtine si executa impreund o anumitd furniturd de bunuri sau servicii. In
acest scop unul din parteneri 1si asuma, de reguld, o pozitie preponderentd, indeplinind
rolul unui mandatar comun al celorlalti parteneri.

Prin toate activitatile sale mandatarul comun trebuie sd evite de a se prezenta ca
purtatorul de cuvant al unei grupari pentru a nu crea in nici un fel aparenta ca ar actiona
in numele unei societati de fapt sau in participatiune.

Contractul de fabricare in comun a unui produs.

In temeiul unui asemenea contract, doi sau mai multi parteneri se angajeaza si
coopereze pentru fabricarea unuia ori mai multor produse determinate, fie prin
utilizarea unei unitati productive comune, in care caz este necesar sa se prevada natura
si importanta contributiei fiecarei parti, fie prin repartizarea sarcinilor de fabricatie
pentru operatiunile care este cel mai apt.

Furnitura de echipamente complexe.
Prin acest contract una dintre partile contractante isi asuma obligatia de a efectua

diferite prestatii ce au ca obiect realizarea si punerea in functiune de
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echipamente, complexe, cum sunt: rafinarii, uzine, porturi, aeroporturi, sosele etc.

Sub aspect juridic, daca prestatiile asumate sunt de servicii sau, in principal de
servicii, proiecte, executare de lucrari, asistenta etc., contractul este de antrepriza. Daca
insd obiectul prestatiei este livrarea unei furnituri, contractul este de vanzare-
cumparare, bineinteles cu conditia ca operatiunea de livrare sa fie diferitd fata de
prestatia de serviciu. In fine, pentru a asigura transferul de tehnologie contractul este de
licenta de brevete sau de Know-how. De regula, prestator este un concern care, avand
o ,retea", este mult mai bine adecvat pentru realizarea unei game foarte mari de
prestatii, dar poate fi si un agent economic ce lucreaza in mod strict individual. De
asemenea, contractul va trebui sa cuprinda reguli privind receptia lucrarilor, modul de
formare a pretului si modalitatile de platd, in functie de specificul prestatiilor.
Contractul de cercetare.

Avand ca obiect o prestatie de servicii, contractul de cercetare este un contract
de antrepriza de lucrari prin care un agent economic comanda altuia efectuarea unei
cercetdri in schimbul unei remuneratii. Cercetarea poate consta din efectuarea unor
studii, acordarea de asistenta tehnicd, punerea la punct a unui prototip, comunicarea de
informatii, de noi idei sau de devize. Contractul este, prin natura sa, ,,intuitu personae",
intrucat prestatorul activitdtii de cercetare a fost ales datorita calitatilor specialistilor sai.
Concomitetnt cercetatorul isi asuma o obligatie de nonconcurenta, in virtutea careia el
nu mai poate incheia un alt contract avand acelasi obiect de cercetare.

Cooperarea in comercializare.

Este profitabila pentru ambii parteneri, prin diversificarea marfurilor fara
investitii suplimentare, in consecintd, prin atragerea clientelei. Presupune: - fie
schimbul de produse intre magazine comercializarea in magazinele proprii ; - fie
comercializarea in comun de marfuri apartinind celor doi parteneri, In spatii comune
sau in spatiul unuia dintre ei.

Cooperarea in cercetarea stiintifica.
Presupune realizarea in unitatile proprii de cercetari stiintifice schimbarea

rezultatelor intre parteneri sau realizarea in comun, in unitati comune sau in unitatea
103
unuia dintre parteneri, de asemenea cercetari, ambii parteneri avand acces egal la

1



rezultatele cercetarii.
Exploatarile pe risc.

Un partener face investitii de descoperire, punere in valoare a unor zacaminte in
tara celuilalt partener, plata facandu-se in producte de zacdmant. Nu existd norme
uniforme, doar niste contracte tip (specializarea in productie) si ghiduri de contractare,
elaborate de comisia europeana de cooperare (in industria mecanica, pentru contractul
de cooperare — specializarea in productie). Legea aplicabila. Daca partile nu au ales
legea aplicabild, solutiile sunt foarte variate; in practica se confera preferinta legii
locului de realizare a obiectivului cooperarii. Litigiile se solutioneaza, de regula, pe
calea arbitrajului Tn echitate.

Contractul international de montaj industrial. (antrepriza pentru constructii- montaj).

Este contractul incheiat intre montator si beneficiar, prin care primul se obliga,
in schimbul platii, sa realizeze pentru al doilea montarea unei linii tehnologice, instalatii
sau a unor ansambluri industriale.

Obligatiile partilor. Montatorul: sa prezinte proiectul de executie; sa furnizeze
know-how-ul; sa asigure service-ul in perioada de garantie si asistenta tehnica aferenta;
sa furnizeze specialisti (forta de munca calificata); sa furnizeze uneltele specializate Si
aparatura de control care, impreund, formeaza inventarul special de monta;.

Beneficiarul: sa organizeze si sa deschida santierul; sa obtina autorizatiile
necesare; sd asigure cdile de acces, sursele de apa potabila si industriald, de energie,
spatiile de odihnd pentru specialistii montatorului, uneltele obisnuite, ce formeaza
inventarul obisnuit de montaj; sd aduca la locul montajului instalatiile, materiile prime
si materialele; sa obtina autorizatiile necesare pentru introducerea in tara a inventarului
special de montaj; sa-1 sprijine pe montator in obtinerea vizelor de intrare si de sejur
pentru specialistii acestuia; s comunice montatorului normele de aplicatiune necesara
de la locul montajului; sa- 1 plateasca pe montator;

Plata. Daca durata contractului este mai mare, plata se poate face si in rate, de
104
regula cu un avans de 20%, ratele ulterioare platindu-se pe baza receptiei intermediare,

regularizarea avand loc la receptia finala.

Legea aplicabila. Nu exista, In aceastd materie, norme uniforme de aplicatie



imperativa. Daca partile nu au ales legea aplicabila contractului, practica majoritard este
in sensul aplicarii legii in vigoare la sediul montatorului, cu respectarea normelor de
aplicatiune necesara de la locul montajului.

Contractul international de service si asistentd tehnicd.

Poate sa apara in doua ipostaze: Ca o prestatie accesorie, grefata pe un contract
de export complex, de montaj industrial, de livrare uzine la cheie sau de vanzare de
bunuri de folosinta indelungata. Daca este o prestatie accesorie, pretul service-ului este
inclus 1n pretul contractului principal. De regula, se intinde doar pe perioada de garantie
(a lucrarii, a bunului). Piesele uzate, schimbate in acest interval rdiméan in proprietatea
prestatorului. Ca o prestatie de sine statatoare, in temeiul unui contract de service.

Aici prestatorul se obliga: sa asigure beneficiarului un stoc de piese de schimb;
sd pund la dispozitia beneficiarului, in limba acestuia sau intr-o limba de circulatie
internationald, convenitd cu acesta, normele tehnice de utilizare; sa pregdteasca in tara
sa sau in tara beneficiarului personalul manipulant al bunului, instalatiei respective; sa
sprijine organizarea in tara beneficiarului a unor puncte de service sau asistenta tehnica,
deservite de personalul beneficiarului.

Beneficiarul se obliga: sa nureexporte piesele de schimb aflate in stoc sau piesele
schimbate (ce sunt proprietatea beneficiarului); sa il plateasca pe prestator; sa aduca la
cunostinta manipulantului sau a prestatorului normele tehnice de utilizare. Legea
aplicabila contractului. Partile pot alege legea. Daca nu au facut-o, se va aplica legea in
vigoare la sediul prestatorului de service.

Contractul international de export complex.

Are ca obiect livrarea de instalatii, ansambluri industriale, linii tehnologice, pana
la livrarea de uzine la cheie. Contractul isi dovedeste complexitatea prin obiect (instalati
complexe) si prin numarul mare de operatiuni juridice: furnizare; montaj industrial;

service; licente; know — how; consulting — engineering etc. Contractul 105



se incheie sub douad modalitati:

- sub forma contractelor multiple, incheiate de beneficiar cu fiecare subprestator
(contracte separate). Acesta are avantajul unei fiscalitati mai reduse, pentru ca valoarea
fiecarui contract este mai micd si dezavantajul rezultat din urmarirea mai multor
prestatori.

- sub forma contractului unic (principal, ,,la cheie"). Contract prin care
antreprenorul unic ia in sarcina sa totul : - conceptie; - studii; - proiecte; - transfer de
tehnici; - furnituri de echipamente si materiale; - instalarea echipamentelor; - constructia
cladirilor, drumurilor si altor lucrari civile de infrastructura si de suprastructura.
Avantajul aici rezulta din faptul ca beneficiarul urmareste numai un singur prestator, iar
dezavantajul din fiscalitatea mai mare, datorita pretului mai mare.

In acest contract, de reguld, apare clauza de renegociere a pretului. Litigiile, de
regula, sunt solutionate de arbitrajul in echitate. Legea aplicabild contractului. Existad in
domeniu un ghid de contractare, dat sub egida ECOSOC si ONUDI si Conditii generale,
sub egida Comisei economice a ONU:

nr. 188A — furnizarea la export de echipament industrial. Potrivit acestora,
contractul este supus, in tacerea partilor, legii in vigoare la sediul furnizorului;

nr. 188 B — furnizarea la import de echipament industrial. Potrivit acestora,
contractul este supus, in tacerea partilor, legii in vigoare la sediul beneficiarului;

nr. 574A — furnizarea la import si export de echipament industrial. Acestea
prevad, aceasta find solutia cea mai raspanditd, supunerea contractului legii in vigoare
la sediul furnizorului/constructorului, cu respectarea normelor de aplicatiune necesara

de la locul constructiei, ce poate fi diferit de sediul beneficiarului.

Sd ne reamintim

8.2.4. Contractul de cooperare economica

Contractul de cooperare economica internationala apare astfel ca o institutie
juridica complexa, ce implicd de regula, realizarea prealabild a unui contract cadru ce
va sta ulterior la baza incheierii altor contracte de naturi juridice diferite : vanzare-
cumparare, schimb, executare de lucrari, prestari servicii, intermediere, transfer de
tehnologie s.a.
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8.2.5. Contractul international de service i asistentd tehnica.

Poate sa apara in doua ipostaze: Ca o prestatie accesorie, grefatd pe un contract
de export complex, de montaj industrial, de livrare uzine la cheie sau de vanzare de
bunuri de folosinta indelungata. Daca este o prestatie accesorie, pretul service-ului este
inclus in pretul contractului principal. De regula, se intinde doar pe perioada de garantie
(a lucrarii, a bunului). Piesele uzate, schimbate in acest interval raman in proprietatea

prestatorului. Ca o prestatie de sine statatoare, in temeiul unui contract de service.

8.3. Rezumat

In cuprinsul acestui capitol au fost prezentate cunostintele referitoare la

cooperarea economica internationala.
? 8.4. Test de autoevaluare a cunostintelor

1. Contractul de cooperare este un contract:
a ) translativ de proprietate;
b ) contract nenumit;
Cc ) contract real.

2. Conform Conditiilor generale nr. 188 A legea aplicabila poate fi:
a ) legea de la sediul furnizorului;
b ) legea de la sediul beneficiarului;
c ) lex fori.

3. Sunt considerate contracte de cooperare:
a ) contractul de consortium,;
b) contractul de montaj industrial;
c ) contractul de service si asistenta tehnica.
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Raspunsuri la
testele de autoevaluare a cunostintelor

Capitolul 1. Notiune particularitati, principii fundamentale, izvoarele si codificarea
dreptului comertului international

1) ab

2) ab

3) bc

Capitolul 2. Subiectele dreptului comertului international

1) a
2) a

Capitolul 3. Contractul de comert international. Legea aplicabila
1) ab
2) C

Capitolul 4. Contractul international de vanzare de marfuri

1) b
2) ¢
3) ab
Capitolul 5. Intermedierea in relatiile comerciale

1) a
2) b
3) a
Capitolul 6. Contractele moderne de comert international

1) d
2) a
3) b
Capitolul 7. Solutionarea litigiilor rezultate din comertul international.
1) a
2) a

Capitolul 8. Cooperarea economica internationala

1) b
2) a
3) a

24 CA.B., Hotardrea nr. 15 din 28 aprilie 1972, in Repertoriul practicii romane de comert exterior, 1982, p. 17.

33 |hidem.
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